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Muneo® BioKit

Com Muneor BioKit, o futuro do seu canavial comega com mais protecao e potencial,
trazendo os melhores resultados para sua lavoura com mais sustentabilidade.

Beneficios:

Maior arranque, brotacao,
perfilhamento e enraizamento,
. principalmente durante o

: desenvolvimento inicial do canavial.

Protecdo contra as principais
pragas e doencas.

Promove uma melhor absorgao
de nutrientes.

Permite que a planta expresse
todo o seu potencial produtivo.

Editorial

Conexoes
que cultivam
o futuro

ada edi¢io da Revista Canavieiros traz histérias que, soma-
Cdas, constroem um retrato fiel do setor sucroenergético e

das pessoas que impulsionam o desenvolvimento de nos-
sas regides. Nesta edi¢io n® 214, reunimos trajetérias inspirado-
ras, avancos tecnoldgicos e iniciativas que reforcam a sustentabi-
lidade e o crescimento econémico, sempre com um olhar atento
as pessoas e as relagdes que fazem a diferenca.

A ciéncia ganha destaque com Raffaella Rossetto, recém-nomeada
para a cadeira 77 da ABCA. Com mais de trés décadas dedicadas a
pesquisa sobre nutricio da cana-de-agticar, Raffaella traz uma visio
estratégica sobre a interse¢io entre agricultura e meio ambiente.

Em Histérias que fazem a nossa histéria, trouxemos uma nar-
rativa que reflete a esséncia da Copercana, a evolugio profissional
de Adilson Ernesto Sverzut, o Bioche. Sua trajet6ria, marcada por
unifo familiar, paixdo pela tecnologia e comprometimento com a
carreira, é um exemplo de como histérias pessoais podem impulsio-
nar grandes instituicGes.

A matéria de capa traz uma andlise profunda sobre a soja em areas
canavieiras. O produtor, nesse contexto, precisa equilibrar produ-
tividade, custo, preco e clima — uma equagio complexa que exige
planejamento estratégico e precisio na execugio. Esse desafio ilus-
tra como o setor agricola é, antes de tudo, um campo de decisées ra-
cionais orientadas pela experiéncia e pela capacidade de adaptagio.

As ac¢des da Copercana também merecem destaque. O Jardim Sen-
sorial na EMEI Professora Magda Contart dos Santos, em Pontal-SP,
reafirma o compromisso com o desenvolvimento social e a inclusio.
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A Revista Canavieiros é distribuida gratuita-
mente aos cooperados, associados e fornece-
dores do Sistema Copercana e Sicoob Cocred.
As matérias assinadas e informes publicita-
rios sio de responsabilidade de seus autores.
A reprodugio parcial desta revista é autoriza-
da, desde que citada a fonte.

O pesquisador Carlos Azania, do IAC, complementa a discusséo ao
destacar o potencial do regulador de crescimento na cana-de-agucar,
ferramenta que pode gerar ganhos significativos de produtividade.
A coluna de Marcos Fava Neves traz reflexdes sobre os nimeros do
agro e as perspectivas para fevereiro, enquanto o Férum Agro Regio-
nal surge como um importante espago para fortalecer a educagio e
formar profissionais capacitados.

Por fim, celebramos avancos em sustentabilidade com a aprovagio
da isen¢do de IPVA para veiculos movidos a hidrogénio e etanol, re-
forcando o protagonismo do estado de S4o Paulo e do setor sucroe-
nergético na transi¢io para uma economia de baixo carbono.

Esta edi¢io é um convite para refletir sobre como pessoas, ci- : -

revistacanavieiros.com.br
éncia, sustentabilidade e inovagio se conectam e cultivam um instagram.com/revistacanavieiros
futuro promissor. facebook.com/RevistaCanavieiros
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ATENGAO ESTE PRODUTO E PERIGOSO A SAQDE HUMANA, ANIMAL E AO MEIO AMBIENTE. USO AGRICOLA.
VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO. CONSULTE SEMPRE UM AGRONOMO. INFORME-SE E

REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE PRAGAS. DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E OS RESTOS
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Entrevista

s

! |
Raffaella Rossetto

Pesquisadora do IAC
(Instituto Agronémico)

om mais de trés décadas de dedicagdo a pesquisa

sobre nutricido da cana-de-agucar, Raffaella Ros-

setto conquistou um novo e significativo reco-
nhecimento: sua nomeacio para a cadeira 77 da ABCA
(Academia Brasileira de Ciéncias Agrérias).

Ao longo de sua trajetdria, Raffaella acumulou con-
tribuicbes expressivas para o setor sucroenergético,
com pesquisas para o manejo da vinhaga, mitigacio
das mudancas climéticas e uso eficiente dos recursos
naturais. Sua experiéncia internacional, incluindo um
periodo de estudos na Universidade da Flérida, am-
pliou sua visdo sobre a intersecdo entre agricultura e
meio ambiente.

Em entrevista a Revista Canavieiros, a pesquisadora
ressaltou o papel do setor sucroenergético na econo-
mia e na preserva¢io ambiental, além da importincia
da ciéncia para enfrentar os desafios impostos pela
crescente demanda por alimentos, energia renovavel e
conservacio dos recursos naturais. Confiral

m Revista Canavieiros - Janeiro / Fevereiro de 2025

Fernanda Clariano

pegicagéo
a ciéncia

agronomica e o
reconhecimento

Revista Canavieiros: Como recebeu a noticia de
sua nomeacio para a cadeira 77 da ABCA? O que
isso representa para vocé?

Raffaella Rossetto: Recebi a noticia com muita sur-
presa, acredito que com a mesma sensagio que os artis-
tas tém quando recebem o Globo de ouro ou o Oscar.
Fiquei muito feliz. Representa para mim o reconheci-
mento ao meu empenho, ao meu esforco e ao meu tra-
balho. Também entendo que o prémio é de todo o grupo
de pesquisadores do IAC. Fazemos pouco sozinhos. Tra-
balhamos sempre como equipe, o éxito de um é o éxito
de todos nés. Também compartilho com meus mestres e
com colegas que me ensinaram, me apoiaram e seguem
me inspirando. A todos eles, minha eterna gratidao.

Revista Canavieiros: Cada cadeira da ABCA tem
um patrono. O que significa ocupar a cadeira 77
cujo patrono é Dr. Mauro Carneiro dos Santos?

Raffaella: A ABCA (Academia Brasileira de Ciéncias
Agrérias) possui 97 cadeiras ocupadas por membros
titulares, além de outras 11 destinadas a membros
eméritos. A cadeira 77 tem como patrono o Dr. Mau-
ro Carneiro dos Santos, agronomo nascido em Recife
e professor aposentado da Universidade Federal Rural
de Pernambuco.

O Dr. Mauro foi um dos sécios fundadores da Socie-
dade Brasileira de Ciéncia do Solo, presidindo-a no bié-
nio 1963-1965. Também contribuiu significativamente
para a engenharia agronémica no Nordeste, sendo um
dos fundadores da Associagdo dos Engenheiros Agrono-
mos do Nordeste e atuando como seu presidente entre
1955 e 1957. Além disso, participou ativamente dos
Colegiados Superiores da Universidade Federal Rural de
Pernambuco como Membro Efetivo.

Com uma trajetéria exemplar dedicada a ciéncia e
ao ensino, o Dr. Mauro Carneiro dos Santos faleceu
aos 79 anos, em 2023. Para mim, é uma imensa honra
té-lo como patrono. Compartilhamos a convic¢io de
que o solo é uma heranca valiosa, cuja preservagio é
essencial para as futuras gera¢des. Estudar e compre-
ender o solo é um privilégio, pois ele desempenha um
papel fundamental na manutencio da vida na Terra,
sendo a base para cultivos alimentares, producio de
fibras e energia, além de servir como suporte fisico
para nossas edifica¢des.

Revista Canavieiros: A ABCA reune profissionais
renomados da ciéncia agronémica. Como é estar
ao lado de nomes tio relevantes no setor?

Raffaella: Apés a reestruturagido ocorrida em 2018,
a ABCA foi presidida por Alysson Paulinelli, seguido
por Roberto Rodrigues. Atualmente é presidida pelo
professor Evaldo F. Vilela, e conta com um quadro de
membros de grande importincia para a agricultura
nacional. A lista de nomes ilustres é extensa, e é uma
grande honra fazer parte desse seleto grupo de profis-
sionais altamente qualificados.

A ABCA promove reunides online e eventos com apre-
sentacdo de temas relevantes e de interesse da agricultu-
ra brasileira. Sio sempre reunides enriquecedoras, pois
reinem especialistas de diversas dreas do conhecimento
agronémico, proporcionando debates produtivos e em-
basados. Durante esses encontros, um convidado apre-
senta um tema e este é discutido com profundidade.

As deliberagbes podem resultam na elaboragio de do-
cumentos que servem para orientar e subsidiar érgios
responsaveis pela tomada de decisées no setor.

Revista Canavieiros: Sua trajetéria é marcada
por contribuices para o setor sucroenergético.
Quais delas considera mais importante e por qué?

Raffaella: Tenho 31 anos de dedicacdo aos estudos
da nutri¢ao da cana de actcar. E dificil definir qual con-
tribuicio foi mais importante, mas gosto de lembrar do
Boletim 100 do IAC, que faz a recomendacio da corre-
¢do e da adubagio para a cultura da cana de agicar. Foi
um trabalho em equipe, desenvolvemos diversos expe-
rimentos para dar base cientifica as recomendagées e
ouvimos muitos colegas experts no assunto. Também
participei de tantos outros trabalhos importantes,
como os estudos de decomposi¢io de palhada ou de
melhores manejos no uso de residuos para diminuir
as emissOes de gases do efeito estufa. Tenho um sen-
timento de orgulho em dizer que todos esses estudos
foram feitos em colaboragdo com outros pesquisadores
e com treinamento de alunos e estagidrios. Ajudar a
formar um profissional e ter orgulho de vé-lo brilhando
em sua carreira é muito gratificante.

Revista Canavieiros: O uso da vinhaca na cana-de-
-aciicar é um tema importante em suas pesquisas.
Quais os principais desafios e avancos nessa area?

Raffaella: A vinhaca é um insumo tio interessante
que passou de vild ambiental do setor nos anos 70 e 80;
aquele residuo com alto potencial poluidor, alvo de inud-
meras criticas e apontado como o “calcanhar de Aquiles”
na producio da cana; para um insumo desejado e de im-
portancia crucial para o cultivo da cana organica ou do
cultivo da cana com sustentabilidade. A vinhaca sempre
foi objeto de meus estudos. Compreender suas reagdes
no solo e as interrelagbes com a cana e os microrganis-
mos foi fascinante. Esses estudos mostraram o quanto
é importante entender as situagdes em que pode haver
riscos envolvidos na lixiviacdo de ions e possivel (porém
pouco provavel com manejo adequado) contaminagio
do lencol freético. Falar do manejo dos residuos da cana
e em especial de vinhaca em minhas apresentacdes e au-
las é sempre muito estimulante para mim. E um setor
onde o Brasil “da show” de eficiéncia e competéncia.

Revista Canavieiros - Janeiro / Fevereiro de 2025 _




Revista Canavieiros: Como a experiéncia de
pos-doutorado na Universidade da Florida in-
fluenciou suas pesquisas, especialmente na area
de bioenergia?

Raffaella: Meu periodo nos Estados Unidos foi mais curto
do que eu gostaria, porém me trouxe uma nova visio da cién-
cia e da importinda do setor canavieiro. A regido dos Ever-
glades na Flérida é de pantanos drenados para a agricultura.
O lengol fredtico é bem superficial e, portanto, a lixiviagio
de ions vindos de fertilizacdes e da mineralizacio da maté-
ria orginica tem aumentado os niveis de nutrientes na dgua
causando eutrofizagio de lagos e de canais de drenagem. A
Flérida ndo poderia utilizar vinhaca “in natura” nos solos por
questdes ambientais. Na época, durante a minha estadia na
Estacio Experimental de Belle Glade, Universidade da Flérida,
meus conhecimentos e minha percep¢io sobre a importancia
da agricultura estar fortemente aliada as questées ambientais
aumentaram grandemente. Também aumentei meus conhe-
cimentos em plantas para bioenergia.

Revista Canavieiros: Vocé trabalha com aspectos
ambientais da producio de cana-de-agicar. Como
vé o papel do setor sucroenergético na mitigacio
das mudancas climaticas?

Raffaella: Acredito que cada um, cada um de nés tem
responsabilidades e comprometimentos com a mitigacio
das mudangas climdticas. As pessoas pensam que a culpa
das mudangcas climaticas é unicamente do agronegécio, e
se esquecem que uma cidade também gera impactos am-
bientais, ela ndo surgiu do nada, o local foi anteriormente
desmatado, asfaltado, recoberto e geramos lixo a cada mo-
mento, além de esgoto; as industrias também participam
principalmente na emissdo de gases de efeito estufa. Toda
vez que alguém joga uma latinha para fora do carro, esta co-
laborando, mesmo que ele imagine que infimamente, para
impactos climaticos. O que cada um pode fazer? Consumir
menos, ter critério no uso da dgua, da energia, fazer cole-
ta seletiva, por exemplo. Sio muitas maneiras. Mas todos
tém que fazer a sua parte. Bem, a cana de agtcar e a cadeia
sucroenergética como um todo, também tém suas respon-
sabilidades. Comparativamente com as préticas de 15 anos
atras, somos muito mais sustentaveis. Antes queimavamos
a cana para facilitar a colheita, hoje deixamos a palhada
protegendo o solo e ciclando nutrientes. Ou produzimos
mais etanol ou energia com essa palha. Utilizamos todos
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os residuos gerados na mesma cadeia. Ndo precisamos de
energia externa para mover as usinas. Temos economia cir-
cular com cadeia que permite diversos produtos com valor
economico. Temos muitos exemplos de responsabilidade
ambiental. A atividade canavieira restaurou grandes ére-
as de preservagdo permanente e reserva legal, protegendo
nascentes, diminuindo o assoreamento dos rios e melho-
rando a conservacio do solo. Durante a fotossintese a cana
utiliza o CO2 (um dos gases de efeito estufa), e utiliza o car-
bono fixando-o em suas células. Como a cana produz muita
biomassa, a retirada de C da atmosfera é muito significa-
tiva. Parte do carbono da palhada e do carbono retido nas
raizes contribui para o sequestro de carbono no solo. Essa
contribui¢io é por si muito relevante, mas ainda temos o
etanol, que utilizado como biocombustivel, evita emissdes
que seriam geradas pelo uso do petréleo e da gasolina. O
balan¢o de carbono durante o cultivo da cana e a produgio
de agucar e etanol é sempre muito positivo, fato importan-
te para entender a contribuicdo do setor na mitigacio das
mudancas climaticas.

Revista Canavieiros: Na sua visiao, quais os prin-
cipais desafios enfrentados pela ciéncia agronomi-
ca no Brasil atualmente?

Raffaella: Até a década de 80, a ciéncia agronémica ti-
nha apenas o objetivo de produzir, de gerar renda e no
maximo gerar desenvolvimento local e regional. Com o
alarme ecolégico e a crescente consciéncia de que muitos
insumos utilizados sdo finitos e ndo renovaveis, a agricul-
tura passou a ter uma crescente responsabilidade com a
questdo ambiental. Atualmente, os desafios enfrentados
passam por obter alta produtividade, sem desmatar, sem
deslocar outras culturas, de preferéncia sem utilizar irri-
gacdo, nio utilizando ou utilizando defensivos e fertili-
zantes alternativos aos tradicionais, conservando o solo
e a 4gua, com eficiéncia em todos os elos da cadeia, entre
outros. A sociedade estéd cada vez mais exigente. Acredi-
to que as solugdes técnicas para os problemas nio sio as
mais dificeis. O mais dificil e desafiador serdo as decisées
politicas, aquelas que nio dependem apenas do setor.
Conscientizar a sociedade sobre os beneficios do setor su-
croenergético é outro desafio que precisa se enfrentado.

Revista Canavieiros: Como avalia o impacto das
novas tecnologias na produtividade e sustentabi-
lidade da canavicultura?

Raffaella: As novas tecnologias sio bem-vindas no
que dizem respeito ao aumento da produtividade e da
sustentabilidade, mas precisam ser econémicas. Muitas
delas necessitam de ajustes, de testes, de adaptag¢des. Al-
gumas tém aplicacdo muito rapida, como os drones para
aplicacdo de herbicidas localizados, outras necessitam
de mais tempo, como plantadoras mecanicas ou colhe-
doras. As boas tecnologias acabam encontrando seu es-
paco. Todas exigem aprimoramento e treinamento das
pessoas envolvidas no seu uso. O treinamento de pesso-
as os qualifica para um trabalho especifico e mais digno.

Revista Canavieiros: O que acredita ser ne-
cessario para atrair mais jovens talentos para
a ciéncia agronoémica?

Raffaella: Os jovens precisam sentir-se integrados.
Com a internet no campo o problema do encanto das
“luzes da cidade” fica diminuido. A ciéncia agronémi-
ca se modernizou com a introdug¢io da era digital e da
internet, adotando novas tecnologias que melhoraram
a eficiéncia, a sustentabilidade e a produtividade, e de
quebra seduzem os jovens. Entre elas, os drones e os
sensores de solo, clima e plantas conectados a internet
permitem que os gestores e agricultores monitorem as
condi¢bes em tempo real, como temperatura, umidade
e niveis de nutrientes. Isso possibilita decisées mais
sensatas, como o momento certo para irrigar ou apli-
car fertilizantes. A agricultura de precisio foi muito
beneficiada pela introdu¢ido do GPS e mapeamento por
satélite ajudando a criar mapas detalhados das proprie-
dades agricolas, e permitindo aplica¢bes mais eficientes
de insumos como fertilizantes e defensivos. Isso ndo s6
melhora os rendimentos, mas também reduz o impacto
ambiental. E ainda deve crescer o interesse pela automa-
¢do e as maquinas inteligentes, que podem ser controla-
das remotamente. E a Inteligéncia Artificial, que ajudara
nas tomadas de decisdo. Por fim, iniumeros aplicativos
e softwares de gestdo agricola permitem que os gesto-
res acompanhem todas as operagdes em campo, desde
o plantio até a colheita, gerenciem estoque de insumos,
vendas e financas, e se conectem com fornecedores e
compradores. A internet também permitiu a integracio
entre os técnicos e gestores, inclusive internacional-
mente, o acesso ao conhecimento ficou muito facilita-
do e as empresas de agrotecnologia fornecem solu¢des
inovadoras de forma mais acessivel via plataformas di-
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gitais. Toda essa tecnologia tem ajudado a seduzir e a
manter jovens nas empresas rurais.

Revista Canavieiros: Quais sido os proximos pas-
s0s ou projetos que gostaria de desenvolver no se-
tor sucroenergético?

Raffaella: Acredito que tenho ainda a contribuir na
formacio de jovens e no aprimoramento dos técnicos
do setor. Muito embora a tecnologia tenha avancado
grandemente, as bases cientificas dos processos natu-
rais continuam as mesmas. E as bases cientificas nos fa-
zem entender os processos, e com maior entendimento,
melhor resultado no uso das tecnologias. Gostaria de
colaborar ainda mais para o entendimento das rela¢ées
entre a cana, o solo e os microrganismos.

Revista Canavieiros: Como a nomeaciao para a
ABCA pode contribuir para ampliar o alcance de
suas pesquisas e fortalecer a drea de agronomia
no Brasil?

Raffaella: A missio da ABCA é ser uma organiza¢io
vital & sociedade civil para informar o publico e os for-
muladores de politicas publicas sobre os desafios e as
solugdes para a agricultura. Busca ainda a conduta ética,
profissionalismo e rigor cientifico como instrumentos
para o debate de ideias, troca de conhecimentos e for-
mulacdo de estratégias para o alcance da nossa missao.
Minha missio pessoal na ABCA é levar as principais dis-
cussdes do setor sucroenergético para o debate nacional
sempre construindo pontes.

Revista Canavieiros: Qual mensagem gostaria de
deixar para futuros engenheiros-agronomos que
se inspiram em sua trajetoria?

Raffaella: Deixo a mensagem de que nunca se tor-
nem a maior pedra no caminho em seus préprios so-
nhos, nem naqueles de outras pessoas. Que busquem o
conhecimento com paixio, pois é através do estudo que
aprendemos nio apenas a crescer em sabedoria, mas
também a ser mais compassivos com nossas préprias
limitac6es e com as dos outros. Que a resiliéncia seja
a for¢a que os guia em todos os momentos, mostrando
que é possivel seguir em frente, mesmo diante das di-

ficuldades da vida. §
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Historias que fazem
a nossa Historia

Fernanda Clariano

As coisas que
precisam ser feitas
nao podem ser
deixadas para
amanha. A vida é
curta, e temos que
aproveitar cada
momento.

Adilson Ernesto Sverzut

Uma vida dqdicada.é faml'lia e
a evolucao profissional

Adilson Ernesto Sverzut, ou “Bioche”, como é carinhosamente
conhecido, construiu uma trajetoria marcada pela uniao
familiar, paixao pela tecnologia e compromisso com sua

carreira na Copercana

dilson Ernesto Sverzut, “Bioche”, nasceu em
A4 de novembro de 1968, na Santa Casa de
Sertdozinho, em uma familia trabalhadora e
unida. Filho de Lacyr Sverzut (in memoriam) e Julia
Maria Guidugli Sverzut, cresceu ao lado de cinco ir-

maos: Lacyr Jodo Sverzut, Izilda Tereza Sverzut Bel-
lesini, José Umberto Sverzut, Cassio Edvard Sverzut e

m Revista Canavieiros - Janeiro / Fevereiro de 2025

Alexander Tadeu Sverzut (in memoriam) em uma casa
simples no centro da cidade. Seu pai, proprietario de
uma oficina de pecas agricolas, faleceu em 1984, dei-
xando como legado o valor do trabalho duro. J4 sua
mie, comerciante dedicada, permanece ativa, mesmo
aos 93 anos, administrando uma lojinha para ocupar
o tempo.

A infincia foi repleta de brincadeiras nas ruas de Sertdozinho, em uma
época em que a cidade era pequena e todos se conheciam. “Minha infincia
foi muito feliz, eu estudava de manhi, fazia os deveres e a tarde brincava
com os meus irmaos e com os meus amigos Paulo Fernandes, Plinio Remon-
di, Marcos Rodrigues e Atilio Zanini, com quem tenho amizade até hoje.
Costumavamos voltar para casa a noite”.

Da esquerda para a direita, Cassio (irm&o), José Umberto (irmio), Julia (méie), Bioche, Izilda
(irma), Lacyr (irméo) e Alexander (irm&o)

Bioche construiu amizades duradouras com Marcos Rodrigues, Plinio Remondi e
Paulo Fernandes

Trajetéria académica e inicio na tecnologia

Sua trajetéria académica teve inicio na E.M.E.F. Prof. Raul do Prado Vian-
na, seguiu pela E.E. Dr. Antonio Furlan Junior e, posteriormente, consoli-
dou-se no curso técnico em Processamento de Dados pela Escola Semar. Em
1996, formou-se em tecnélogo em Processamento de Dados pela Unaerp,
em Ribeirdo Preto, acompanhando de perto a evolu¢io da tecnologia da in-
formacio ao longo dos anos.

Apesar de nio se considerar um aluno exemplar, Bioche sempre mante-
ve um desempenho constante nos estudos, incentivado pelo pai, que fazia
questdo de acompanhar seu progresso escolar. “Meu pai ficava no pé, ele
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Registro do casamento dos pais de Bioche -
Lacyr Sverzut (in memoriam) e Julia Maria
Guidugli Sverzut, em 1952

Bioche aos 5 anos de idade

sempre falava para eu estudar e ter
uma profissio. Ele préprio estudou
até a quarta série, mas fez questio
de formar todos os filhos”, relembra.

O fascinio pela informatica se tor-
nou ainda mais evidente a medi-
da que o setor evoluia. “Hoje tudo
depende da TI, desde celulares até
sistemas integrados. Mas, no inicio,
trabalhdvamos apenas com os ter-
minais burros, sem computadores



pessoais ou notebooks. O que hoje chamamos de Data
Center, na época era o Centro de Processamento de Da-
dos”, explica.

Um registro da cola¢do de grau do curso de Tecnélogo em Processa-
mento de Dados

Familia e paixido pelo Palmeiras

Casado h4 16 anos com Mariana Verri Canesin Sverzut,
que atua no setor de comercializagio de energia elétri-
ca, juntos construiram uma histéria de cumplicidade e
companheirismo ao longo de 35 anos, entre namoro e
casamento. O casal se conheceu durante os animados
carnavais em republicas, e desde entdo compartilha uma
trajetéria pautada no respeito e no apoio mutuo.

“Comecamos a nos paquerar na época das republicas
de carnaval, eu na Turma do Pikles, e ela na Republica
Lanca Perfume. Entre namoro e casamento, ji estamos
juntos hd 35 anos”, relembra.

v

O casamento com Mariana Verri Canesin Sverzut aconteceu no dia
31 de outubro de 2009.
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Além do amor pela familia, Bioche também nutre uma
grande paixdo pelo Palmeiras, herdada do tio Edward
Joaquim Guidugli (in memoriam) que o levava para as-
sistir aos jogos do Palmeiras Clube Alvi Verde no estadio
em Ribeirio Preto. “O meu pai era sio-paulino e assistia
aos jogos pela televisdo, mas meu tio Edward, que era
palmeirense, pegava a mim e aos meus irmios em casa
e dizia: ‘vamos para o campo’. Foi assim que passei a ter
gosto pelo clube”, conta.

Com seu manto sagrado, autografado por Eurico, ex-late-
ral direito do Palmeiras.

Momentos de lazer e carnaval

Entre o carnaval, a velocidade das pistas de Férmula 1
e o prazer da boa comida, Bioche mantém vivos os lagos
que construiu ao longo da vida, provando que algumas
tradi¢des jamais saem de cena.

“Gosto de sentar com os amigos nos finais de semana
para tomar uma cerveja e jogar papo fora. Eu comecei
no carnaval em 1988 quando entrei na repuiblica Turma
do Pikles através dos meus irmios e desde entdo nun-
ca perdemos o contato. Temos uma drea que a republica
comprou na época de carnaval, é um lugar onde nos reu-
nimos aos sdbados a cada 15 dias. O carnaval na cidade
perdeu um pouco da sua esséncia, mas nés continuamos
nos reunindo e mantendo essa tradi¢do viva”, afirma.

Nos tempos dureos da Turma do Pikles, a republica
era conhecida por reunir folibes diariamente durante o
carnaval e promover apresentac¢les teatrais em frente
ao espago, atraindo um grande publico. “Era uma época
muito boa para as republicas em Sertdozinho, e a nossa
foi uma das mais antigas”, relembra.

Apresentacio teatral em frente a reptblica Turma do Pikles,
no ano de 1992
Além da paixio pelo carnaval, Bioche também é um en-
tusiasta da Férmula 1, colecionador de bonés do esporte
e presenca garantida nas corridas anuais. Outro de seus
hobbies é a culinéria, especialmente quando envolve a
familia e os amigos.

Em 2023 - grupo uniformizado para a Férmula 1 em Sio Paulo

Durante a pandemia, ele e seu irméo, Alexander Tadeu
Sverzut (in memoriam), desenvolveram o interesse por

pizzas napolitanas. “Aprendemos assistindo a videos
italianos. A massa leva farinha de trigo de forca (com
alto teor de proteina), d4gua, fermento, sal, actcar e azei-
te e precisa fermentar na geladeira por trés dias. O sabor
é unico”, explica. Desde entio, a tradi¢cido de preparar a
. 1 «

receita se tornou parte dos encontros familiares. “Gosto
de cozinhar para reunir a familia e os amigos”, finaliza.

Pronto para reunir a turma e saborear e boa pizza caseira

Trajetéria na Copercana

Sua histéria na cooperativa comegou em 1985, apds
um trabalho temporario como digitador durante a safra
de 1984. O convite veio de seu tio, Décio Rosa (in memo-
riam), entdo diretor da cooperativa, que viu nele o po-
tencial para trilhar uma carreira dentro da Copercana.

O registro na carteira de trabalho exibido com muito orgulho

“Antes de ser registrado, com 17 anos, fui digitador
na Copercana. Era um trabalho temporario de safra,
onde eu fazia a digita¢do de analises das usinas. A
cada 15 dias, soltava um demonstrativo para o for-
necedor checar o valor que a usina estava pagando”,
relembra Bioche.
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“E preciso focar no problema e achar a
solucao”, Adilson Ernesto Sverzut

Contratado como auxiliar de escritério, ele se destacou ao longo dos anos, en-
carando desafios importantes & medida que a Copercana expandia suas opera-
¢oes. Um dos momentos mais marcantes de sua trajetéria foi a implementac¢io
do primeiro sistema online da cooperativa, um avanco significativo que substi-
tuiu processos manuais por solu¢bes digitais e otimizou a eficiéncia operacional.

“Com essa evolugio, a empresa precisou mudar o sistema. O primeiro ‘go live’
da Copercana aconteceu quando a cooperativa comecou a buscar empresas
como IBM e Unisys para a transi¢io tecnolégica. Desenvolvemos todo o sistema
novamente para que as notas fiscais fossem emitidas e gravadas automatica-
mente no sistema. Foi um grande desafio, que exigiu a implanta¢io de modens
para sincronizar a comunicagio entre matriz e filiais”, conta.

A modernizacio representou wm marco ndo apenas para a Copercana, mas
também para a carreira de Bioche, que conquistou o cargo de gerente de Infor-
mdtica. Sua atuagdo foi fundamental na transformacio do antigo CPD (Centro

de Processamento de Dados) para um Data Center estruturado, elevando a ca- Em 1988, no Centro de Processamento de

pacidade tecnolégica da cooperativa.

Hoje, quase quatro décadas depois, Bioche continua contri-
buindo para o crescimento e a inovagio da Copercana. Ele des-
taca que, além do conhecimento tecnolégico, a cooperativa foi
essencial para o seu crescimento pessoal e profissional.

“Tudo o que sei de tecnologia aprendi na Copercana. Mas,
mais do que isso, aprendi sobre carater e cooperagio. Sempre
incentivo minha equipe a direcionar corretamente as deman-
das dos usudrios, garantindo um suporte eficiente. Essa cul-
tura de ajudar o préximo é um dos principios cooperativistas
que carrego comigo”, destaca.

Para o futuro, Bioche tem como meta manter a Copercana
em constante evolugio tecnoldgica, levando ideias inovadoras
para a diretoria e preparando a préxima geragio de profissio-
nais da area.

“Investir em tecnologia é essencial, mas também é um gran-
de desafio, pois envolve altos custos e planejamento estraté-
gico. Sei que nio sou eterno e que, em algum momento, pre-
cisard haver uma transicio. Por isso, ja penso em formar uma
equipe preparada e um sucessor que dé continuidade a esse
trabalho com a mesma dedicacio”, afirma.

Lembrancas

Ao longo de sua jornada na Copercana, Bioche vivendiou mo-
mentos inesqueciveis, alguns deles marcados por unifo, com-
panheirismo e situacdes que hoje se tornaram boas lembrangas.

“No inicio, a Copercana era uma empresa menot, e isso cria-
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Dados da Copercana onde ficavam os digita-
dores e programadores

va uma grande proximidade entre todos os colaboradores.
Havia uma unifo entre a equipe. Um exemplo disso é que,
onde hoje funciona o segundo andar do setor administrativo,
naquela época era um espaco desativado e, durante o horéario
de almogo, os funcionarios costumavam jogar bolald em cima.
Esse espirito de confraternizagio era algo que marcava o am-
biente de trabalho”.

Além da proximidade entre os colaboradores, Bioche recorda
de brincadeiras que eram comuns na época e que hoje ja nio
acontecem mais. “Antigamente, havia algumas pegadinhas
que os funciondrios mais antigos faziam com os novatos, algo
que hoje chamam de ‘trolagem’. Por exemplo, pediam para
buscar uma ‘maquina de desentupir fi0’ ou para lavar o pa-
pel carbono’. Eram brincadeiras saudaveis, sem intencdo de
prejudicar ninguém, apenas para descontrair. Com o passar
do tempo e as mudangas na sociedade, esse tipo de interacio
deixou de acontecer”.

Implementacio do SAP

A Copercana esta passando por uma das transformacdes
tecnoldgicas mais significativas de sua histéria com a implan-
tagdo do sistema SAP. Bioche compartilha sua experiéncia &
frente deste processo e destaca os desafios enfrentados.

“Os desafios tém sido grandes. Mudar um sistema utilizado
por 37 anos para um novo ERP como o SAP foi um choque
inicial. No dia 1° de setembro de 2024, o sistema Legado ja

ndo emitia mais notas fiscais, o que causou impacto. Mas, com
dedicagdo, conseguimos fazer a transicio e manter a Coper-
cana operando. Toda grande mudanca traz desafios, e ainda
estamos lidando com algumas dificuldades, mas acredito que
o sistema estara totalmente estabilizado até meados de 2025,
explica Bioche.

Segundo ele, essa transicdo representa uma mudanca de
cultura na Copercana, pois 0s processos internos agora estio
integrados ao novo ERP. “Temos reunides didrias para solu-
cionar os problemas, mas a cooperativa nio parou. A equipe
envolvida, incluindo Marcos Molezin, Ricardo Meloni e todos
os colaboradores, abragou o projeto com dedicagdo. O sucesso
da transicio é mérito de todos os envolvidos”.

Para Bioche, a troca de ERP marca um dos maiores avancos
da Copercana em seus 62 anos. “Foi uma grande mudanca na
empresa, mas necessiria para acompanhar a evolugio tecno-
légica futura. O apoio da diretoria foi essencial, pois confiaram
na decisdo tomada ha cinco anos, apesar dos desafios impos-
tos pela pandemia.”.

Licoes de vida

A perda de seu irmio mais novo, Alexander, em 2024,
marcou profundamente a vida de Bioche, trazendo refle-
x0es sobre a importancia de viver o presente com intensi-
dade. A experiéncia o levou a adotar uma nova perspectiva
tanto na vida pessoal quanto na trajetdria profissional.
Essa experiéncia, segundo ele, tornou-se um principio fun-
damental, influenciando suas escolhas e a maneira como
encara os desafios do dia a dia.

Em 2007, com os irméaos Cassio, José Umberto, Lacyr e Alexander (in
memoriam), no show do Roger Waters, no Morumbi, em Sio Paulo

“As coisas que tém que ser feitas nio podem ser deixadas
para amanha. A vida é curta, temos que aproveitar cada mo-
mento”, afirma Adilson, destacando a necessidade de agir com
proposito e gratidio diante das oportunidades que surgem.

Acesse: revistacanavieiros.com.br

Gratidao

Com quatro décadas dedicadas a Copercana, Bioche com-
partilhou sua gratiddo pela trajetéria profissional construida
ao longo dos anos. Ele destacou o papel fundamental de seu
tio, que Ihe proporcionou a oportunidade inicial de ingressar
na empresa, e reconheceu a importancia do ambiente de tra-
balho e do apoio recebido ao longo de sua carreira.

R

Campeonato de Truco realizado na Copercana (matriz), em 1990. Em
destaque, Bioche e seu tio Décio Rosa

“Acredito que a gratidio deve estar sempre presente. Se hoje
estou aqui trabalhando, devo isso ao meu tio Décio Rosa, que
me indicou para a Copercana. Se nio fosse ele, provavelmente
teria seguido outro caminho”, afirmou.

Ele também ressaltou a confianca depositada pela di-
retoria e pelo conselho de administra¢do, fator essencial
para sua permanéncia e crescimento profissional na coo-
perativa. “A Copercana me deu essa oportunidade, e sou
grato pelo apoio da diretoria. Eles confiaram em mim ao
longo desses 40 anos, e isso foi fundamental para minha
trajetéria”, declarou.

Mensagem

“Aproveitem essa oportunidade que a empresa esti ofe-
recendo. Acredito que, em Sertiozinho, apenas a Coperca-
na conta com o SAP/S4/Hana. O conhecimento adquirido
aqui pode ser aplicado em qualquer empresa, de qualquer
segmento e qualquer lugar do mundo. Quem utiliza SAP tra-
balha com um sistema padronizado globalmente. Com essa
modernizagio, novas oportunidades estio sendo criadas em
Sertdozinho, e essa experiéncia pode facilitar futuras possi-
bilidades de atuagio em outros centros urbanos. Sabemos
que ha dificuldades, mas precisamos dar as mios, encontrar
o caminho e sermos proativos. O SAP é uma grande conquis-
ta para todos nés”, finalizou. &
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Mudas da fazenda
Santa Rita da
Copercana

Inicie um novo canavial com

'sanidade e modernidade capaz de

atingir altos padroes de

Apenas uma cooperativa com mais de 30 anos de
experiencia no fornecimento de mudas como a
Copercana, pode contribuir para a formacao de
Vvigorosos e rentaveis canaviais.

Faca a sua reserva pelo telefone ou e-mail:

L, (17) 3392-2157
4 fazsantarita@copercana.com.br

( *Falar com Amauri ou Gustavo )

’J{I.IJI!'
Af,ﬁm’ Confira na seguir o catalogo das
' tecnologias disponiveis para o

COPERCANA plantio de 2025

Aos Srs. Cooperados e Associados

A COPERCANA estara fornecendo mudas de cana-de-agucar.

Local de retirada das mudas: Fazenda Santa Rita, localizada no
Municipio de Terra Roxa.

As variedades disponiveis estao descritas na tabela abaixo.

Os interessados deverdo fazer MANEM) DOS CULTIVARES DE CANA
suas reservas na Fazenda
Santa Rita

As variedades CTC estao
sujeitas ao pagamento de
Royalties.

Preco: R$ 250,00 por tonelada
d e mu d a, CcO I’ta d aeca I’I’eg a d a. Ambientes de Producéa: A = Solos de alto potencial a E = Solos de baixo potencial

Condicdes de pagamento: parcela unica em 11 de agosto de 2025.

Observa¢oes importantes da Fazenda Santa Rita:

As mudas estarao disponiveis para retirada somente no periodo de
03/03/2025 a 30/04/2025;

Os carregamentos estao sujeitos as condicoes de umidade do solo,
pedindo-se o favor de confirmar tais condicoes na Fazenda Santa Ritg;

A Fazenda Santa Rita dispoe de balanca;

O horério de atendimento sera das 07hO0min as 17h00min horas, de
segunda-feira a sexta-feira.

+ Produtividade;

- Sanidade, sem problemas com doencas;

» Rusticidade, elevadas produtividade em
ambientes desfavoraveis;

+ Longevidade da soqueira.

PERFIL D MATURACAD ARDMENTE D FECHACAD
WA EUAT

- Variedade responsiva a melhoria
do ambiente



Varledade CTC 9009

- Elevado perfilhamento

¥ + PUllongo

VARMIDADE S

« Produtividade para manejo em final de safra
» Rusticidade

AT TE Ol Pl A
VAREDALEE

- Porte ereto eleva a qualidade na colheita;

- Otima brotacao de soqueira;
» Relutante ao florescimento;

+ Responde ao uso de maturadores,

|| assmsenme v eomuwcis

PR, C M ATURAC A

- Precocidade

PETFR G MATURACAD AMBIEMTE O PEOOECAD
WARMDADES (L. O 3 L | ihdairrs

- Alta Produtividade
- Brotacao de soqueira
+ Sanidade

FIEFIL O MAT]

« Excelente adaptacdo a mecanizagao (plantio e
colheita)

. Otima populacio de colmos

« Estabilidade de produtividade quando colhida
em diferentes épocas

Varledade IACSP 07-8008

- Alta produtividade agricola

+ Longevidade
» Resposta a maturador

- Boa brotagdo de soqueira;

+ Produtividade e longevidade;

Ll T _:_ AR 4 « Elevado perfilhamento.

PERFIL D MATURACS:

- Porte alto

.!r_ ..- 5
;" s . Crescimento ereto
N 1
: e - Florescimento raro
: e vaig e : . Otima brotacio
=~ a =
—p. S P e ' - e S|

PERFE. Dl MATURACAD: LD

AR TE Ol PR

verEpADL

- Rusticidade

r'jﬂl )b i \ e - Perfilhamento
\ f (1

PERFIL D4 BAATURALAD ARBIENTE D PEOAsCAD

1‘:‘ 1 /‘ f IT)I\-'\. | /,ﬂi& J] I ;; » Produtividade

PERFE DE MATURACAD AMEENTE DE PROGSCAD

+ Recomendada para final de safra

« Alta densidade de colmo;

- Adaptabilidade a diferentes ambientes de
producao

*mbientes de Producdo: A = Solos de alto potencial a E = Solos de baixo potencial
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Noticias
Copercana

Fernanda Clariano

CONFERENCIA
NACIONAL DO
MEIO AMBIENTE

} MERGENCIA CLIMATICA
L F O DESAFIO DA TRANSFORMACAD ECOLOGICA

Copercana e Sicoob Cocred
participam da 1° Conferéncia
Intermunicipal de Meio Ambiente

em Sertaozinho

As cooperativas marcaram presenca na conferéncia, reforcando
compromisso com a sustentabilidade e o desenvolvimento regional

ertdozinho foi palco de debates significativos sobre

meio ambiente e mudangas clim4ticas, com a realizagio

da 1? Conferéncia Intermunicipal de Meio Ambiente. O
evento aconteceu no final do més de janeiro, reunindo auto-
ridades e representantes de 30 cidades da regido para discu-
tir e propor solugdes praticas dentro de cinco eixos tematicos
definidos pela 52 Conferéncia Nacional do Meio Ambiente:
mitigacdo, adaptacio e preparagio para desastres, justica
climatica, transformacio ecoldgica e governanca com educa-
¢do ambiental.

Durante a conferéncia, os participantes apresentaram
propostas que, apds debates e aprovagdo, foram prioriza-
das para inclusdo no Caderno de Propostas da Comissdo
Organizadora Estadual. Entre os temas destacados esti-
veram iniciativas voltadas para o uso de biocombustiveis,
compostagem modular, arborizacio, macrodrenagem,
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apoio técnico para comunidades vulneraveis, fortalecimen-
to de viveiros municipais e parcerias publico-privadas para
promover praticas sustentaveis.

Além disso, delegados foram eleitos para representar os
municipios na etapa estadual. Entre eles, destacam-se no-
mes como Cauana Luiza de Souza Maciel, Max Pitter Pinto e
Gabriela Teixeira Moreira, responsaveis por levar adiante as
prioridades regionais no &mbito estadual.

Segundo o secretario de Meio Ambiente e Agricultura de
Sertiozinho, Carlos Alexandre Ribeiro Gomes, o evento re-
forcou a urgéncia de a¢bes conjuntas para enfrentar os de-
safios climéticos. “Precisamos discutir o meio ambiente de
uma forma regional. As mudangcas climaticas e o aquecimen-
to global tém impactos profundos em nossa regido. No final
do ano passado, enfrentamos incéndios que afetaram nossa
fauna, flora e populagdo. Essas discussées sdo essenciais para
criar mecanismos de prote¢io ao meio ambiente”, afirmou.

Representando a Copercana, esti-
veram presentes Giovanni Bartoletti
Rossanez, diretor financeiro e admi-
nistrativo da cooperativa, e Jodo Vitor
Marinho, assistente de sustentabili-
dade e membro do comité Copercana
Sustentavel | ESG.

Jodo Vitor destacou a relevancia do
evento para a comunidade e o fortaleci-
mento das politicas ambientais. “Parti-
cipar da 12 Conferéncia Intermunicipal
de Meio Ambiente foi uma experiéncia
enriquecedora. O espago permitiu dis-
cussdes profundas e a inclusio de pro-
postas no Caderno Estadual, reforcan-
do o compromisso coletivo com o meio
ambiente. A participagio popular, com
votacdo para delegados, demonstrou a
importancia de engajar toda a comuni-
dade na constru¢io de um futuro sus-
tentavel. Foi um espago democratico e
colaborativo, onde tivemos a oportu-
nidade de discutir e propor solugdes
praticas para desafios ambientais que
afetam diretamente nossa regido e o
pais”, declarou.

Outro ponto ressaltado por Marinho
foi a inclusdo das propostas no Cader-
no Estadual que representa um passo
importante na construcdo de uma
agenda sustentavel. “A possibilidade de
incluir propostas no Caderno Estadual
nos dé a sensagio de estar construindo
uma agenda de mudancas reais, de for-
ma coletiva e inclusiva”, disse.

Também presente no evento, o ana-
lista de Crédito da Area Social, Am-
biental e Climatica da Sicoob Cocred,
Vanderlei de Paula Souza, falou sobre
aimportancia da 12 Conferéncia Inter-
municipal de Meio Ambiente, enfati-
zando o aprendizado adquirido e a re-
levancia do debate ambiental. “Gostei
muito de ter participado da conferén-
cia, pois o meio ambiente é um tema
que precisa ser tratado com grande res-
ponsabilidade. N&o se trata apenas do
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Da esquerda para a direita, Carlos Alexandre Gomes, Giovanni Bartoletti Rossanez, Vanderlei
de Paula Souza e Jodo Vitor Marinho

futuro das nossas criancas, mas de todas as geragbes”, afirmou Vandetlei.

Entre os temas abordados no evento, o analista ressaltou a discussdo sobre
o estado de emergéncia climatica e as queimadas. “Muitas dessas questdes eu
nio conhecia em detalhes. O tema das queimadas, por exemplo, foi muito re-
levante. Além disso, descobri que as propostas debatidas nos grupos de estudo
serdo encaminhadas para Sio Paulo, depois para Brasilia e, posteriormente,
para a COP 30. Achei muito interessante saber que ideias da nossa regiio po-
dem contribuir para um debate global. Isso mostra como o processo é demo-
cratico e participativo”, destacou.

Com experiéncia na 4rea ambiental, Vanderlei enfatizou a importancia da con-
formidade com as normativas ambientais para o acesso ao crédito rural. “Na Si-
coob Cocred, analisamos a parte social, ambiental e climatica das operagées agri-
colas para garantir que nio haja irregularidades. Hoje, ha normativas do Banco
Central que impedem a liberacdo de crédito para propriedades com problemas
ambientais. O Brasil possui uma das legislacdes ambientais mais rigidas do mun-
do. Aqui, quem comete crimes ambientais pode ser multado e até preso”, explicou.

O analista ainda refor¢cou o papel essencial do produtor rural na preservagio am-
biental. “O maior aliado do meio ambiente é o agricultor brasileiro, pois ele com-
preende que depende do clima e da natureza para produzir. Se ndo houver mata e
florestas preservadas, ele também serd prejudicado”. &
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Copercana inaugura Jardim
Sensorial em Pontal-SP
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O espaco inclusivo promove interagao com a natureza e

estimula os sentidos dos alunos

Copercana, por meio de sua iniciativa Copercana Sus-

tentavel | ESG, inaugurou recentemente, um Jardim

ensorial na EMEI Professora Magda Contart dos

Santos, em Pontal-SP. O jardim foi desenvolvido a partir do

Projeto Plantando o Futuro, que trabalhou os temas susten-

tabilidade e cooperativismo na escola, durante o segundo se-
mestre de 2024.

A iniciativa reflete o compromisso da Copercana com a sus-
tentabilidade e o desenvolvimento social na comunidade das
cidades onde atua. O espago foi projetado para promover in-
teragio com a natureza e estimular os sentidos, beneficiando
especialmente alunos com deficiéncia e TEA (Transtorno do
Espectro Autista). O jardim conta com plantas arométicas,
texturas variadas e paisagismo colorido, proporcionando uma
experiéncia sensorial inica.

A inauguragio também marcou o encerramento do Projeto
Plantando o Futuro, iniciado em setembro. Durante o ciclo,
os alunos participaram de workshops educativos sobre re-
ciclagem, reaproveitamento de materiais e conscientiza¢io

ambiental, realizados tanto na escola quanto no Espago Coo-
perar, anexo a BioCoop, em Sertiozinho.

O diretor financeiro e administrativo da Copercana, Gio-
vanni Rossanez, ressaltou a importancia do cooperativis-
mo e da unido entre as cidades de Pontal e Sertiozinho,
enfatizando o papel da cooperativa no fortalecimento da
comunidade. O evento também contou com a presenca
do secretario de Governo de Pontal, Abnevaldo Neves da
Silva, que destacou a educa¢do como prioridade. “A cons-
cientizagdo sobre o meio ambiente é essencial nos dias de
hoje. Parabenizo a Copercana pela parceria e agradeco as
familias que confiam em néds para cuidar e educar seus fi-
lhos. A educagio é o futuro da nossa geragdo”, afirmou.

A presidente da Camara Municipal de Pontal, Danna
Cilizara Basso Pereira, emocionou-se ao falar sobre o
impacto do projeto. “Ver o jardim, as fotos das criancas
e os pais presentes demonstram o poder dessa parceria.
Espero que continuemos com iniciativas tio bonitas nos
préximos anos”, declarou. @

Projeto Amendoim Copercana
— boas praticas agricolas

A producao de um alimento sustentavel e seguro

Brasil se destaca pela capacidade de produgéo de

alimentos e abastecimento da populagio mundial.

Né&o basta produzir em quantidade, mas também
em qualidade e seguranca, atendendo as diversas nor-
mas nacionais e internacionais. A produgéo de alimentos
seguros deve ser uma prioridade, pois contribui para a
manutencio da seguranca alimentar e redugio de danos
a saude dos consumidores. Assim, uma série de medi-
das devem ser tomadas ao longo do processo produtivo,
como a adog¢io de boas praticas agricolas. Estas praticas

possibilitam a redu¢do de contaminantes nos alimentos,
a seguranca dos produtores e trabalhadores rurais, a ma-
nutencio da qualidade ambiental, a garantia da produgéo
de alimentos seguros, além de diversas outras vantagens
aos sistemas produtivos e de distribuicio.

O amendoim (Arachis hipogea) é um grio que possui
altos indices de proteinas e dleos, apresentando apro-
veitamento em torno de 40 e 50% na extragio de 6leo e
farelo, respectivamente, que aliados ao agradavel sabor,
o torna largamente consumido por adultos e criangas
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nas mais diversas formas, desde o grio apenas torrado,
até em sofisticados doces, confeitos e pratos da culina-
ria brasileira e de outros paises. O amendoim é um dos
grdos mais susceptiveis a contaminacdo por micotoxi-
nas (aflatoxinas e outras), podendo as mesmas ocorrer
praticamente em todas as fases das véarias etapas da sua
cadeia produtiva. As Boas Praticas Agricolas — BPAs para
controle preventivo de perigos de naturezas fisica, qui-
mica e biolégica no amendoim sio constituidas de um
conjunto de praticas e técnicas agrondmicas, para serem
utilizadas ao longo da cadeia produtiva. A adogdo dessas
préticas e técnicas contribuird para uma produgio agri-
cola sustentdvel, ecologicamente segura, produzindo
alimentos com qualidade e seguranca, propiciando me-
lhores condi¢ées comerciais aos envolvidos no processo
de producio.

As BPAs (Boas Praticas Agricolas) que devem
ser adotadas para que se possa minimizar as
contaminacdes citadas anteriormente sio:

1. Maio de obra

Todos os trabalhadores devem estar devidamente re-
gistrados de acordo com as normas trabalhistas vigen-
tes. Devem ser devidamente treinados para o manejo
de agroquimicos, corretivos e fertilizantes, higiene e
primeiros socorros. Utilizar equipamentos de protegio
individual de acordo com as opera¢des realizadas. O
produtor deve dispor aos trabalhadores de condigdes
adequadas de higiene e convivéncia de acordo com as
normas vigentes.

2. Escolha da area de plantio e recomenda-
¢Oes gerais

Na escolha da édrea alguns fatores devem ser levados
em conta. Os solos devem ter boa drenagem e serem os
mais planos para facilitar o processo de colheita meca-
nizada. Regides cujo histérico apresenta longos perio-
dos de estiagem devem ser evitadas, pois além de com-
prometer o desenvolvimento e a produgio da cultura,
esse estresse hidrico favorece a ocorréncia dos fungos
produtores da aflatoxina. Evitar plantios consecutivos
na mesma area (ou seja, fazer rotagio de cultura), que
aumenta a ocorréncia de contaminagdes por aflatoxici-
na, doencas de solo e foliares.
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3. Dimensionamento das estruturas de
producio e colheita

Deve-se dimensionar com antecedéncia os equipamen-
tos necessdrios para a condu¢io dos tratos culturais e
colheita: tratores, plantadeiras, pulverizadores, arran-
cadores e colhedeiras, de acordo com a area plantada.
Um dimensionamento incorreto pode levar a perdas na
produgio e comprometer a qualidade do produto final.

“Deve-se dimensionar com antecedéncia os equipamentos necessa-
rios para a condugio dos tratos culturais e colheita”

4. Calagem, gessagem e adubacio

Tal pratica deve ser realizada sempre de acordo com a
andlise de solo, aplicando o que o solo precisa, de acordo
com as necessidades da cultura, evitando-se excessos e/
ou doses menores que resultam em gastos desnecessa-
rios ou ndo atender a demanda real da cultura.

5. Escolha da cultivar

Deve-se utilizar cultivares que sejam registradas no Mi-
nistério da Agricultura, cujas sementes sejam certificadas
e que tenham demanda comercial. Um fator que contribui
altamente para essa demanda é que sejam alto oleicas. O
tratamento de sementes deve ser realizado com produtos
recomendados e devidamente registrados para a cultura.

6. Epoca de plantio

Deve-se adequar o plantio de acordo com o clima de cada
regido, de maneira que nio se tenha deficiéncia hidrica du-
rante o periodo vegetativo e ndo ocorra excesso de chuvas
no periodo da colheita. Tais fatores podem levar a perdas
na produgio e prejudicar a qualidade do produto final.

7. Tratos culturais

O controle de pragas (ervas dani-
nhas e insetos) e doencas (foliares e
solo) deve ser realizado com produ-
tos registrados para a cultura e que
nio tenham restri¢des na comercia-
lizagdo para o mercado externo. Os
equipamentos utilizados para tanto
devem passar periodicamente por
manuten¢des, revisbes e calibra-
gem, para que o controle seja ade-
quado, evitando-se danos aos tra-
balhadores e ao meio ambiente. No
armazenamento dos produtos deve-
-se utilizar edifica¢bes que atendam
as legislacées para se evitar aciden-
tes e proteger o meio ambiente. As
embalagens vazias devem passar
pelo processo de triplice lavagem e
encaminhadas aos 6rgios credencia-
dos para seu recebimento.
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8. Arranquio e colheita

O processo de arranquio deve ser
realizado quando cerca de 70% das
vagens estiverem maduras, sendo
isto verificado através do teste de ma-
turacdo. Tal condicdo é fundamental
para que nio ocorram perdas na pro-
dugdo e contribui na qualidade do
produto final. A colheita deve ser re-
alizada quando a umidade dos grios
estiver abaixo de 14%. Umidades
acima resultam em descontos exces-
sivos. Os arrancadores e colhedeiras
devem estar devidamente regulados,
sendo que no caso dos arrancadores
se faz necessdrio para se evitar per-
das e um enleiramento adequado
para a colheita, e as colhedeiras para
se evitar perdas e envio de impurezas
para as unidades de recebimento que
acarretam maiores descontos.

“Os arrancadores e colhedeiras devem estar devidamente regulados, sendo que no caso
dos arrancadores se faz necessario para se evitar perdas e um enleiramento adequado
para a colheita”
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9. Transporte da producio

Deve ser realizado por veiculos cuja
carroceria esteja limpa e de acordo com
as exigéndias da unidade de recebimen-
to quanto ao tipo de escoamento. No
patio de espera as cargas devem ser
protegidas com lona adequada nos pe-
riodos de chuva e no periodo de sol, des-
cobertas de dia e cobertas a noite.

10. Rastreabilidade

A adogio e preenchimento de um Ca-
derno de Campo, onde sdo anotadas
todas as operagdes e os produtos utili-
zados durante o ciclo da cultura como:
data da operagio, semente (cultivar,
categoria e tratamento), adubos e corre-
tivos (férmulas e dosagens), defensivos
agricolas (produto e dosagem), volume
de chuvas e outras informagées que o
produtor achar necessérias. Estas infor-
magbes registradas no processo agricola
sdo fundamentais para que se mante-
nha o processo de rastreabilidade nas
demais etapas como o armazenamento,
beneficiamento e comercializacio.

A adogio das Boas Praticas Agricolas é
uma medida que agrega valor e contri-
bui para o sucesso do empreendimen-
to desde o produtor até o consumidor
final, pois além de ser uma exigéncia
que faz parte da legislacio brasileira e de
outros paises, e também dos comprado-
res dos nossos produtos, é uma garantia
que aquele produto que chega ao con-
sumidor final foi produzido de maneira
sustentavel, ecologicamente correto e
um alimento seguro.

A Copercana conta com um Depar-
tamento Técnico de Grios situado na
Unidade de Grio I (16 3946-4200),
que esta a disposi¢do para os coope-
rados e produtores do Projeto Amen-
doim Copercana para possiveis davi-
das e maiores esclarecimentos. &
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Copercana celebra a
cooperacao com clientes em
campanhas de sucesso

As campanhas da Copercana atrairam e fortaleceram os
lacos com consumidores de varias regioes

00PE ROANA

Copercana encerrou suas principais campanhas
promocionais de 2024 com sorteios que pre-
miaram clientes de diversas localidades e reafir-

maram a importincia da cooperagio entre a empresa e
os consumidores.

Virada dos Sonhos premiou 24 clientes com
motos Honda Biz 125

No dia 8 de janeiro, o Centro de Eventos Coperca-
na “Manoel Carlos de Azevedo Ortolan” foi palco do
sorteio final da campanha “Virada dos Sonhos”, rea-
lizada pelas Lojas de Ferragem e Magazine. Durante
a promogio, que ocorreu entre 24 de outubro e 31 de
dezembro de 2024, a cada R$ 100,00 em compras, os
clientes recebiam uma “seladinha” que dava direito a
concorrer a vales-compras de R$ 500,00 - foram dis-
tribuidos 218 vales, em média nove por filial - e ao
sorteio de 24 motos Honda Biz 125, contemplando
uma filial em cada cidade participante.

Com 116.408 seladinhas cadastradas, um aumento de
7,92% em relagio a dltima edi¢do em 2022, a campanha
também registrou 10.737 clientes ativos, crescimento
de 39,78%. O sorteio foi realizado com a presenca da
equipe de Marketing e Tecnologia da Informacio (TI),
além de diretores e gerentes, que garantiram a transpa-
réncia do processo.

O diretor Comercial de Varejo da Copercana, Marcio Fernando Melo-
ni participou do sorteio

Marcio Meloni, diretor Comercial de Varejo da Coperca-
na, destacou o alcance da campanha. “E gratificante per-
ceber que atraimos consumidores ndo apenas das cidades
onde estamos presentes, mas de toda a regido. Além disso,
o crescimento no cadastro de clientes reforca nosso com-
promisso em oferecer qualidade e o melhor atendimento”.

Os sortudos contemplados com as motos
Honda Biz 125 foram:

Mario Pascual Junior - Auto Center Sertdozinho
Maria Julia de Paula Ribeiro - Barretos

Andréia Lucia Ribeiro - Batatais

Olavo Menezes Martins Borges - Campo Florido-MG
Felipe Arantes Faggion - Cravinhos

Luiz Fernando de Nardo - Descalvado

Moadir de Aratjo Rezende - Frutal- MG

Luiz Carlos da Costa - Guaira

Eelipe Pompolim Mendes - Guara

Alexandre Gontijo Eleotério - Ituverava

Carlos Bellodi da Silva - Jaboticabal

Juliana Aparecida Camargo Mendes da Silva - Matdo
Cirlene Patricia Voltarel Marguti - Monte Alto

Marco Anténio Meireles Pereira - Morro Agudo

Alceu Kfouri Filho - Paulo de Faria

Francislaine Leone - Pitangueiras

Marcelo Aparecido Moro - Pontal

André Luiz Alvarenga - Porto Ferreira

Rosa Maria Chiaperini Rabelo - Santa Cruz das Palmeiras
Pamela Roberta Boarato de Souza - Santa Rita do Passa Quatro
Anténio Inacio da Silva - Santa Rosa de Viterbo

Ménica Regina Loquet - Serrana

Claudia Aparecida de Jesus - Sertiozinho

Mariana Zavatta da Silva - Severinia

Parada de Prémios movimentou os postos de
combustiveis

A campanha “Parada de Prémios”, promovida pelos
Postos de Combustiveis Copercana, também trouxe
resultados expressivos. Com 142.572 cupons cadastra-
dos, os clientes concorreram a 1.500 vales-combustivel
de R$ 50,00, 10 prémios de um ano de abastecimento
gratis e uma moto Honda CB 500F.
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Participaram do sorteio: Samuel Arantes de Souza (gerente do supermercado loja 1 da Copercana), Guilherme Semeghini (gerente comercial
dos supermercados Copercana), Marcio Fernando Meloni (diretor Comercial de Varejo da Copercana), Giovanni Bartoletti Rossanez (diretor
financeiro e administrativo da Copercana) e Francisco Cesar Urenha (diretor-presidente executivo da Copercana)

O sorteio final, realizado no dia 11 de
janeiro, premiou Juliana Pignata Ma-
zer, de Sertdozinho, com a moto. Os ga-
nhadores de um ano de abastecimento
gratis foram:

Mateus Aquaroni Pereira - Jaboticabal

Wellington Rodrigo de Oliveira
Pontes - Monte Alto

Edivando Cardoso Amaral - Pitangueiras

Vilmar de Sousa Pereira - Pontal

Milena Cristina Honério da Silva Mar-
ques - Ribeirdo Preto 1

Adriano Schanz - Ribeirao Preto 2

Maria Rita Rodrigues de Souza - Santa
Rosa de Viterbo

Flavio Orelho Silva - Sertdozinho 1

Aparecida Regina Barboza Anténio
- Sertdozinho 2

José Carlos Anténio - Sertdozinho 2

Marcio Meloni celebrou os resultados. “Fico feliz com os excelentes resultados e a participa¢do
significativa dos clientes”.

Natal Encantado Copercana
premiou com Jeep Renegade

Encerrando as ag¢bes promocio-
nais, os Supermercados Copercana

m Revista Canavieiros - Janeiro / Fevereiro de 2025

realizaram o sorteio da campanha
“Natal Encantado” no dia 13 de ja-
neiro de 2025, na loja 1, em Sertio-
zinho. O destaque foi o Jeep Rene-
gade Longitude T270 4X2, que ficou
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com Alessandra Cristiane Conradi, de Sertdozinho. A promocio distribuiu 1.350 vales-compras de R$ 60,00, 18
Alexas, 18 iPhones, 18 caixas de som JBL e 18 notebooks gamers.

Participaram do sorteio: Samuel Arantes de Souza (gerente do supermercado loja 1 da Copercana), Guilherme Semeghini (gerente comercial
dos supermercados Copercana), Méarcio Fernando Meloni (diretor Comercial de Varejo da Copercana), Giovanni Bartoletti Rossanez (diretor
financeiro e administrativo da Copercana) e Francisco Cesar Urenha (diretor-presidente executivo da Copercana)

Com 173.370 cupons participan-
tes, a campanha foi um sucesso. O
diretor-presidente executivo da Co-
percana, Francisco César Urenha,
ressaltou a relacio de fidelidade
com os clientes. “Essa promocio
é uma forma de valorizar nossos
clientes, e 0 sucesso nos motiva a
buscar sempre melhorias. Parabe-
nizo todos os ganhadores”.

Guilherme Semeghini, geren-
te comercial dos supermercados,
destacou a participa¢do expres-
siva. “Agradecemos aos clientes
por confiarem na Copercana. Essa
campanha foi feita para eles, e fi-
camos felizes em poder premiar
tantas pessoas”.

Ja Marcio Meloni ressaltou o impac-
to da acdo. “Encerramos as promo-
¢Bes com chave de ouro. Atingimos

excelentes numeros nas participa-
¢Oes, o que demonstra a confianca e
fidelidade dos nossos clientes”. &

Alessandra Cristiane Conradi, moradora da cidade de Sertdozinho, vai levar para casa esse
Jeep Renegade Longitude T270 4x2
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Copercana inaugura sua 24° loja
em Viradouro-SP

Copercana inaugurou em Viradouro-SP a 242

unidade de sua rede de lojas de ferragens e

magazine. Constituida a partir do modelo de
autosservico, ela surge para atender a uma antiga
demanda dos cooperados e da populagio em geral,
ndo apenas do municipio, mas de toda regido, que
antes precisavam ir até Pitangueiras ou Morro Agu-
do para encontrar suas necessidades.
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“E uma satisfacio imensa inaugurarmos essa unida-
de em Viradouro, isso porque vai além de um ponto
comercial, mas uma forma de reconhecer o envolvi-
mento e participacdo que os cooperados da cidade e
regido tém historicamente com a cooperativa”, disse
o diretor-presidente executivo, Francisco Cesar Ure-
nha, durante a ceriménia de inauguracio.

Francisco Urenha, diretor-presidente executivo da Copercana:
“Inaugurarmos essa loja é uma forma de agradecimento aos coo-
perados de Viradouro e regiio que sempre participaram de forma

ativa da vida da Copercana”

Outro executivo que fez uso da palavra foi o diretor
comercial varejo, Marcio Fernando Meloni, que res-
saltou o esfor¢o de todos para a entrega da loja dentro
dos padrdes da cooperativa e revelou a estratégia para
conseguir levar até o municipio uma alta gama de pro-
dutos com precos competitivos: “Implantamos aqui um
modelo inovador onde essa unidade tem sua gestéo in-
tegrada com a de Pitangueiras, o que nos trouxe oportu-
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nidades logisticas e redugio de custos que nos permite
trabalharmos com valores préximos aos praticados nos
centros maiores”.

F

O diretor comercial varejo, Marcio Meloni, explicou a nova estra-
tégia de negécio que viabilizou a abertura da nova loja

Com 4&rea ttil de vendas de 230 m®, é possivel encon-
trar itens das marcas mais confidveis do mercado nas
areas de EPI’s, ferramentas (mecanicas e elétricas), in-
seticidas, jardinagem, bombas, cercas, pecas agricolas,
produtos veterindrios, linha automotiva, camping e la-
zer, piscinas, limpeza e magazine. &

A inauguragio contou com a presenga de diretores, colaboradores e muitos cooperados da regido
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é; BARRETOS
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Localizado na avenida 45, o posto de Barretos integra um importante complexo comercial
da cidade que inclui dois restaurantes (McDonald’s e Tarja Verde), a nova agéncia do Sicoob
Cocred e a loja modelo do frigorifico Minerva Foods

Ja Ribeirdo Preto passou a contar com trés postos, sendo a terceira unidade
localizada na esquina da avenida Portugal com a rua Domingos Canesin no Jar-
dim Boténico. Equipado com trés bombas de tltima geracdo (quatro bicos cada),
aunidade esta preparada para atender ao alto fluxo de veiculos do local.

RIBEIRAO PRETO
JARDIM BOTANICO

R e d e d e P ostos Co p e rca n a O posto do Jardim Botanico em Ribeirdo Preto fica na esquina da avenida Portugal com a rua

Domingos Canesin

°
C h eg a a 1 1 u n I d a d es Para gerar maior conveniéncia, o Posto do Jardim Boténico também possui

um centro comercial com uma unidade da rede de padarias Villa Sucreé e em
breve também terd uma farmacia e uma casa de esfihas.

primeira semana de fevereiro foi marcada pela  taurantes (McDonald’s e Tarja Verde), a nova agéncia Além da nova unidade, a Copercana também tem postos na avenida Mo-
inauguracdo de mais duas unidades (Barretos e  do Sicoob Cocred e a loja modelo do frigorifico Miner- giana (no baldo que liga com as avenidas Paschoal Innecchi e Dr. Oscar de
ibeirdo Preto) da rede de postos Copercana. va Foods, o Posto Copercana de Barretos tem estrutura Moura Lacerda) e avenida Caramuru, em Ribeirdo Preto. A rede ainda conta Acbes promocionais atrafram um alto fluxo
Localizado na avenida 45 e integrante de um impor-  para atender a veiculos leves e pesados, levando para a com duas unidades em Sertiozinho, e uma em Pontal, Pitangueiras, Santa  de veiculos nos dois postos em suas respecti-
tante complexo comercial da cidade que inclui dois res-  cidade a gasolina e diesel Premium, CoperNitro. Rosa de Viterbo, Jaboticabal e Monte Alto. &2 vas inauguracdes.
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O consultor interno da Ourofino,
Ingo Mello, Satide Animal
apresenta o FerAppease

Tecnologia pecuaria

Copercana e a Ourofino Satde Animal promove-

ram um encontro com pecuaristas da regido de

Guaira. O objetivo foi conversar sobre o FerA-
ppease, uma solugdo de ponta que vem agregar no ma-
nejo focado no bem-estar animal.

Através de uma apresenta¢do do consultor interno da
Ourofino, Ingo Mello, os participantes puderam entender
como a tecnologia funciona: “O FerAppease é a reunido
de oito feroménios sintéticos andlogos a uma substancia
produzida pela prépria vaca ap6s o parto, o papel deles é
acalmar a cria para que ela gaste sua energia para mamar
e se desenvolver sem stress. Assim, a tecnologia é poten-
cializada para acalmar animais de todos os portes durante
e ap6s o manejo resultando em queda nos niveis de stress
e consequente produgio de mais carne”.

m Revista Canavieiros - Janeiro / Fevereiro de 2025

Pecuaristas da regido de Guaira se reuniram para conhecer
mais sobre a tecnologia focada em levar o bem-estar aos animais

Langado nos Estados Unidos em 2022, bastou um ano para
a solugio se tornar um grande sucesso ultrapassando a mar-
cade 15 milhdes de doses vendidas. J4 aqui no Brasil ele vem

ganhando cada vez mais a confianca
dos criadores conforme é testado.
Como relatou o gerente do con-
finamento BLT (Guaira-SP), Joio
Gabriel Godrim de Souza, durante o
evento: “Lembro que quando a tec-
nologia foi lancada, muitos consul-
tores nio acreditaram em seus im-
pactos positivos, nés acreditamos,
testamos e hoje temos a certeza de
que ela traz muito resultado”.
Outro testemunhal veio do mé-
dico veterindrio de Olimpia-SP,
Olavo Bottino, que atua com o
desenvolvimento de animais para
pesquisa, onde ele observou que
ap6s o uso do FerAppease houve
uma redu¢io no refugo quando
eles sdo colocados em cochos espe-

Acesse: revistacanavieiros.com.br

ciais e demonstraram mais calma num estudo que mediu a emissdo de

gds metano onde eles foram arreados.

O gerente do confinamento BLT de Guaira O médico-veterinario, Olavo Bottino,
foi um dos primeiros a acreditar e colocar notou grande diferenca no comportamen-
para testar a nova tecnologia to dos animais

Para quem quer conhecer mais sobre a tecnologia, basta procurar uma das
farmacias da Copercana localizadas na rede de lojas, onde o corpo de veteri-
narios da cooperativa estd pronto para sanar qualquer davida. &

Equipe da Copercana de Guaira e da rede de lojas, com os representantes da Ourofino Saude Animal, parceria para levar o melhor
da tecnologia aos pecuaristas
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SICOOB COCRED PASSA PARA SEGMENTO S3,
SOBE NA ESCALA DE AVALIAGCAO DE RISCO
E REGISTRA MAIOR RESULTADO DA HISTORIA

Com 55 anos de histéria, cooperativa financeira evolui em todos os
indicadores e se mantém como uma das maiores e mais sélidas do Brasil.

pesar das incertezas politicas e econémicas, am-

plificadas por conflitos bélicos, pela crise clima-

tica e por mudangas no cendrio internacional, a
Sicoob Cocred se manteve sélida e resiliente em 2024.
A cooperativa subiu um nivel na escala de segmentacao
do Banco Central e no ranking de classificagdo de risco,
evoluiu em todos os indicadores financeiros e registrou
o maior resultado da histéria.

Os resultados demonstram que, ano apds ano, a
Cocred fortalece o Propésito de conectar pessoas
para promover justica financeira e prosperidade, a
partir da Visdo pragmatica de proporcionar a me-
Ihor experiéncia financeira aos seus cooperados,
que ja somam 79 mil pessoas fisicas e juridicas.

“Nossos resultados refletem ndo sé a qualidade dos
servicos prestados, mas os valores que o modelo
cooperativistaagregaas comunidades ondeestdinserido,
como justica social, responsabilidade social, igualdade
e democracia”, afirma o presidente do Conselho de
Administragdo da Cocred, Giovanni Rossanez.

Em termos financeiros, os resultados da cooperativa sdo
expressos na evolucdo de 12% no volume de ativos, que
alcanca R$ 12,8 bilhdes. Isso demonstra o quanto os negécios
sdo administrados de forma responsavel e reflete ainda a
capacidade da Cocred de gerar beneficios econdmicos futuros.

Principal indicador de solidez e resiliéncia, o patriménio
liquido da cooperativa também cresceu 24% no ultimo

Giovanni Bertoletti Rossanez, presidente
do Conselho de Administracao Cocred

ano e, atualmente, soma R$ 1,7 bilhdo, marca registrada
por poucas instituicdes no pais e que permite avaliar o
desempenho positivo — e crescente — da cooperativa no
Sistema Financeiro Nacional.

A Cocred também se orgulha de deter uma das maiores
carteiras de crédito entre as cooperativas financeiras
brasileiras: R$ 8,9 bilhdes. A evolugéo de 13% em relagdo
ao ano 2023 confirma o compromisso em fomentar os
negécios, o empreendedorismo e a geragdo de empregos
nas comunidades onde est3d inserida.

Outro destaque em termos de atuagao e confianca por
parte dos cooperados esta no volume de depdsitos a vis-
ta, a prazo, aplicagdes em Letras de Crédito do Agrone-
gocio (LCA) e Letras de Crédito Imobiliario (LCI), que so-
mam R$ 1071 bilhGes — crescimento de 18,6% em relacdo
ao fechamento de 2023.

Por fim, a Cocred registrou o melhor resultado da histé-
ria: R$ 264 milhdes em sobras. Parte desse valor ja re-
tornou aos cooperados na forma de juros sobre o Capital
Social — remuneragao calculada com base em 100% da
taxa Selic sobre o saldo médio mantido em conta capital,
teto maximo da legislagao vigente.

“Os nimeros comprovam que, com visao global e atua-
¢ao local, gerando riqueza aos cooperados e fomentan-
do o desenvolvimento das cidades onde esta inserida,
a Cocred segue trabalhando para que tenhamos uma
sociedade financeiramente mais igualitaria, inclusiva e
sustentdvel”, diz Rossanez.

Evolucao constante

No ano em que completou cinco décadas e meia de his-
téria, a Cocred também celebrou a migragdo do seg-
mento S4 para o S3, na classificagdo estabelecida pelo
Banco Central. Na prética, essa mudanca significa mais
seguranca nas transagoes e ainda mais transparéncia na
divulgacao de informagoes.

As institui¢oes S3 - sdo apenas 60 em todo o pais - estdo
inseridas em um sistema de regulagdo mais sofisticado,
que se manifesta em estrutura mais robusta de gover-
nanca, seguranca e eficiéncia nos servigos prestados, e
em redugao de custos, o que fomenta a competitividade
no segmento.

Além disso, ainda em 2024, a Cocred subiu na escala de
classificagdo de risco: a agéncia Fitch elevou o rating na-
cional de longo prazo da cooperativa de “A-(bra)” para
“A(bra)” e o rating nacional de curto prazo de “F2(bra)”
para “Fl(bra)”. A deciséo reflete o bom desenvolvimento
da cooperativa nos Ultimos anos.

“A Cocred sempre obteve notas de rating que a colocam nos
mais altos graus nas escalas de avaliagdo. A confianga dos coo-
perados, o histérico de liquidez, a evolugdo do patriménio e as
demonstragdes de resiliéncias sempre contribuiram para as
avaliagGes positivas”, destaca Rossanez.

Pelo quarto ano consecutivo, a Cocred também foi cer-
tificada pela Great Place to Work (GPTW), como um ex-
celente lugar para trabalhar no pais. O reconhecimento
é concedido pela consultoria a partir da avaliagdo dos
préprios colaboradores em relagdo aos beneficios e ao
ambiente de trabalho.

“Continuaremos trabalhando com foco nos cooperados
e no atendimento das necessidades das comunidades
onde estamos presentes, administrando com os pés no
chdo e os olhos no futuro, respeitando nossos valores
e mantendo sempre as pessoas no centro das nossas
agbes”, finaliza o presidente.

¥WSICOOBCOCRED

cocred.com.br
O ® sicoobcocred
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Matéria
Capa

Marino Guerra

Soja:o
equilibrio
entrea
matematica
e a natureza

histéria da produgio de soja em &dreas canavieiras dos dois ulti-

mos anos pode-se resumir num complexo exercicio de equilibrio

ue desafia o produtor em conseguir resolver a complexa equagio

da produtividade versus custo versus preco versus clima, sendo a cada
ciclo um cendrio diferente.

Ao rodar diversas 4reas produtoras e conversar com produtores de per-
fis diferentes, se identifica que na soja canavieira é primordial ter um ri-
goroso planejamento de todo o processo de reforma do canavial, que vai
desde a escolha das areas e calendarizacio do ultimo corte até a retirada
da soja e plantio da cana.

Légico que é preciso considerar que nem todos os produtores assu-
mem toda essa sequéncia complexa de manejos integrados em virtude
de trabalharem em 4reas que nio sdo préprias ou em propriedades ex-
clusivamente graneleiras, mesmo assim, numa cultura de pouco mais
de 100 dias de ciclo, ndo d4 muito tempo para pensar e correr atras
quando um problema sério acontece, pois imprevistos didrios fazem
parte da atividade agricola, surge, assim, a necessidade fundamental
de ter o plano A, Be C.
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Sera que quebrar recordes coloca

dinheiro no bolso?

PRODUTIVAIDADE (LICENSA POETICA DO JOAO BOTAOQ) - O

diretor comercial agricola da Copercana, Augusto Cesar Strini Paix4o

fala da visdo equivocada de muitos produtores em buscar o aumento
da produgio com baixo planejamento de riscos
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diretor comercial agricola da Copercana, Au-

gusto Cesar Strini Paixdo, fala da visdo equi-

vocada de muitos produtores em buscar o
aumento da produgio com baixo planejamento de
riscos esperando que o resultado da safra se traduza
em lucro.

Ao tragar o cendrio da safra brasileira de soja, ele
enxerga um aumento de pelo menos 8% em relagio
ao ciclo anterior, mesmo percentual de ganho de re-
cebimento que a Copercana deverd ter em suas duas
unidades (Sertdozinho-SP e Guaira-SP), que juntas
tém uma capacidade mével de recebimento acima das
100 mil sacas.

Sendo esse um dos fatores do preco se manter no
mesmo patamar: “Como a produ¢io mundial vem sen-
do boa e a perspectiva no Brasil é de termos uma su-
persafra, hd uma tendéncia dos pregos se manterem
nos patamares que se encontram hoje, (como e entre-
vista foi realizada no inicio de fevereiro o preco médio
naregido da Copercana girava em média de R$ 120,00
a saca), lembrando que eles sé nio estio menores em
decorréncia da desvaloriza¢do do real frente ao délar
no final de 2024”.

Cambio que, segundo Paixdo, ajudaré a dar margem
para os produtores que souberam o momento certo
para comprar seus insumos: “E vilido lembrar que
embora o preco num passado recente esteve maior,
quem comprou os insumos com o délar mais baixo,
como no Agronegdécios Copercana do ano passado, fez
com que a margem do produtor aumentasse um pou-
co”.

Mediante tal cenario, ao menos que algo aconteca na
geopolitica mundial, como a intensificagio da guerra
comercial entre Estados Unidos e China, o que eleva-
ria o prémio da soja brasileira mediante o aumento
das vendas para o gigante asiatico, ndo hd indicios em
segurar muito tempo para vender a producdo, porque

além das perspectivas do mercado global, tem o cena-
rio da economia brasileira que indica para tempos de
juros e infla¢io alta, fazendo com que seja mais légica
a capitalizacdo para, por exemplo, a compra de insu-
mos diminuindo a alavancagem financeira.

Nio da mais para contar com a sorte

As oscilagdes que o preco da soja vem sofrendo desde
2022, quando a saca atingiu os R$ 200,00 e foi caindo
ao ponto de valer menos de R$ 100,00 em 2024, pre-
cisa servir de exemplo ao produtor que nio d4 mais
para contar com a sorte de sempre conseguir comprar
os insumos com valores minimos e vender a produgio
na crista da onda.

“O produtor precisa lembrar que quando os precos
da soja atingiram suas maximas o mundo vinha de
uma realidade pés-pandemia e inicio do conflito na
Ucrania, ou seja, o mundo estava em colapso e esse
cendrio momentaneo foi favoravel para a soja.

Tivemos produtores que na época seguraram suas pro-
dugdes esperando precos ainda melhores e perderam
aquela oportunidade, vendendo a soja muito mais bara-
ta ao longo do seu processo de desvalorizagdo.

PLANEJAMENTO E PARA SEM CUMPRIDO - Nio d4 para o
produtor querer acertar o “z6io” da mosca todo ano na compra dos
insumos e na venda da soja

O que o produtor precisa aprender é nunca abandonar sua
estratégia de comercializagio, se seu plano é travar 30% no
inicio do ciclo, faga isso. Se é realizar trés vendas ao longo da

colheita para ter um prego médio, fagaisso!”, explicou Paix3o.

E quando ele se refere em seguir o planejamento, ressalta a
importancia em estar sempre atento ao mercado: “O merca-
do interno cresceu bastante, isso muito por conta do aumen-
to de percentual de biodiesel na mistura com o diesel, porém
o mercado mundial cresce algo em torno de 3% ao ano.

Ou seja, temos que aumentar o nosso negdcio nesse ritmo
também, ndo podemos crescer 10% se o mercado mundial
cresce 3%, pois ndo é sé nés que aumentamos, a Argentina
cresce, os Estados Unidos crescem, o mundo cresce, e entdo
0 prego cai, ai o produtor que investiu em maquinario e insu-
mos, por exemplo, para crescer sua produgio em 10%, corre
o risco de acabar o ano endividado.

E preciso ter um plano equilibrado pensando numa estra-
tégia mais conservadora de prego, para conseguir mensurar
quanto conseguird investir, aproveitar o melhor momento
para comprar, e se na hora da venda o prego estiver melhor
que o planejado, a margem vai melhorar, tentar viver de pi-
cos de pre¢o é muito dificil”.

A fuga para o amendoim

Mediante os baixos precos da soja, o que se viu nesse ciclo
foram muitos produtores de grios investirem na cultura do
amendoim, movimento que Paix3o aponta como um exem-
plo da falta de planejamento.

“O mercado de amendoim é ainda mais complexo, isso
porque ele é mais restrito, e estamos com uma previsdo de
produgio muito alta na India, na Argentina entio é fato que
os precos tendem a baixar.

O produtor precisa aprender a fazer uma leitura do merca-
do global para definir sua estratégia, ndo adianta entrar de
sola na cultura nessa safra porque o prego do ano passado
foi muito bom, o mercado do amendoim é muito pequeno,
o consumo mundial é de 52 milhées de toneladas, ai o Brasil
aumenta sua produgio em um ano em 500 mil toneladas, a
Argentina em 700 mil. A India est4 forte no mercado com
preco e vantagens logisticas mais atrativas que o Brasil.

O consumo mundial de amendoim cresce numa faixa de
2% ao ano, ai pega no atual ciclo o Mato Grosso crescendo
50%, o Brasil crescendo 10%, ai o mundo cresce 3%, a conta
nio fecha e o prego cai.

Se formos pensar no mercado de é6leo é mais complexo
ainda, pois o amendoim concorre, por exemplo, com o 6leo
de palma muito produzido nos paises asiaticos, e 0 consumo
também tem um crescimento global baixo. Tem gente fazen-
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do farelo de amendoim para dar para o gado, isso néo é abrir
mais um mercado lucrativo, mas aumentar a desvalorizacio
do 6leo, produto que representa 33% da cadeia do agronegé-
cio do amendoim.

Tudo isso é conseqiiéncia da falta de estratégia, falta de co-
nhecimento do mercado. O produtor brasileiro precisa parar
de seguir apenas os pre¢os, essas migracdes em massa de
cultura trazem consequéncias negativas que vio além do va-
lor da produgio, pois aumenta o arrendamento, o preco das
méquinas, dentre outros itens da relacio de custo que pouco
oscilariam se o ritmo fosse cadenciado.

A Copercana mantém o crescimento conforme o seu pla-
nejamento, que é feito sempre observando diversos detalhes
do mercado global e com isso mantemos nosso controle e
rastreabilidade da produgio dos cooperados participantes
do projeto, o que eleva a qualidade e a fideliza¢io dos melho-
res mercados de amendoim do mundo que é a Unido Euro-
peia e o Japao.

E devem ser esses mercados que vio remunerar mais, mui-
to pela ajuda do ddlar, pois o preco também caiu, no ano

passado vendiamos por US$ 1,8 mil a tonelada, neste ano as
negociagdes ja estdo na média de US$ 1,6 mil. Sdo 200 déla-
res a menos, que convertendo para o real e para a saca, dio
algo em torno 15 reais a menos na saca, se ano passado foi
R$ 100,00, agora é R$ 85,00.

No mercado interno, a tendéncia é muito pior, isso porque
nem todo mundo tem condi¢ées de exportar, principalmen-
te aos mercados mais exigentes, e para agravar tem a ques-
tdo da Russia, que trocou o Brasil pela Argentina, um grande
destino de escoamento da produgio que vai levar um tempo
para reconquistarmos. Nisso, grande parte do amendoim
produzido vai ficar no Brasil, o que derrubara os precos.

Nesse momento se torna evidente a importancia de o pro-
dutor fazer parte de um projeto sério como o da Copercana,
pois como trabalhamos em todas as fases da cadeia, estamos
um pouco mais protegidos.

Essa correria por produzir e mudar o rumo sé vendo o pre-
¢o precisa acabar, é preciso ser fiel ao planejamento, ndo ape-
nas de manejo, mas um plano de negdcio que inclui a aplica-
¢do de um bom conhecimento de mercado”.

CAVALO DE PAU RESOLVE? - “Essa correria por produzir e mudar o rumo s6 vendo o preco precisa acabar, é preciso ser fiel ao planejamento,
ndo apenas de manejo, mas um plano de negécio que inclui a aplicagdo de um bom conhecimento de mercado” — Augusto Cesar Strini Paixio,
diretor comercial agricola da Copercana
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Conhecimento compartilhado

Os agronomos da Copercana, Caio Barbosa (equipe técnica da soja) e Augusto Segatto Strini Paixdo (RTV de Morro Agudo) ao lado do gerente
da Fazenda Santa Fé, Donizeti Balbino

Dentre as regides canavieiras paulistas, Morro Agudo
é uma das mais tradicionais na ado¢io da soja como ro-
tacdo de cultura. Experientes no manejo, os produtores
entenderam o verdadeiro papel da lavoura de grdo no
ambiente, sendo a principal ligdo que a margem e os be-
neficios para o novo canavial sio mais importantes que
a produtividade.

Na Fazenda Santa Fé, uma propriedade que faz parte da
histéria da canavicultura em Morro Agudo, isso porque seu
antigo proprietario, Luiz Carvalho Dias, a formou em 1951
produzindo gado e arroz. A cana surgiu na propriedade
com sua participagdo no quadro societdrio da Usina Man-
du, localizada em Guaira-SP (municipio vizinho de Morro
Agudo) no inicio da década de 80.

Segundo o sucessor na lideranca da propriedade, Ricar-
do Pedrario de Azevedo, que criava gado em Minas Gerais,
quando teve os primeiros contatos com a produgio cana-
vieira, no inicio o fundador da Santa Fé era resistente em

formar os canaviais, mas com a pressio por cana demanda-
da por outras usinas na regido, a cultura foi ganhando ter-
reno chegando a ocupar cerca de 700 hectares quando ele
assumiu a dianteira dos negécios no inicio do atual século.

O tempo passou e, em 2010, com a venda da Mandu para
o Grupo Tereos, eles se transformaram em fornecedores,
foi quando a chave dos negdcios virou totalmente para a
cana-de-agucar.

“Hoje o patamar de exceléncia produtiva da fazenda é
fruto de diversos fatores. Em primeiro lugar, pela par-
ceria histérica que a Copercana tem, desde o principio
o atendimento diferenciado da cooperativa, sempre
com informagdes valiosas, foi muito importante para
eu ir aprendendo sobre como funcionavam os proces-
sos produtivos, superando as dificuldades de manejo,
e isso se intensificou com a vinda do Augusto (Segatto
Strini Paixdo, RTV da Copercana em Morro Agudo-SP),
que esta sempre presente.
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RECONHECIMENTO DO CHEEFE - O cooperado e proprietdrio da Fazenda Santa Fé, Ricardo Pedrario de Azevedo, aponta para o trabalho
entre a consultoria externa da Copercana, atendida pelo agronomo Augusto Segatto Strini Paix3o, e a formacio de uma equipe interna forte
gerenciada pelo Donizeti Balbino, como o motivo que levou a propriedade se tornar referéncia na produgio de cana-de-agtcar na regido

Outro ponto que envolve a Copercana é sobre a confianca que temos
na idoneidade dos produtos comercializados por ela, o que para mim é
extremamente confortavel, pois temos a certeza de que se fizermos o
manejo de maneiro correta ele vai funcionar.

O terceiro ponto é a equipe da fazenda, onde eu tive a contribui¢io do
Donizeti Balbino, que nio estd hi muito tempo conosco, mas foi o res-
ponsavel pela implementacio de diversos manejos que deram resultados
bastante expressivos”, contou Pedrario de Azevedo.

Manejo da Soja

A utilizacio da soja na rotagdo de cultura dos canaviais é um dos ma-
nejos de destaque da Fazenda Santa Fé. Com um trabalho pautado em
processos, a equipe gerenciada por Balbino implantou diversas a¢des.

O trabalho comec¢a em meados de junho, com todo canavial da fazenda
é colhido no inicio de safra, os talhdes que vio entrar para reforma sio
semeados com um mix de planta de cobertura com o objetivo de ndo dei-
xar a terra exposta por um longo periodo e ao mesmo tempo trabalhar
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a saude bioldgica e a descompacta-
cdo do solo.

Nas primeiras chuvas de outubro,
o mix é dessecado, entdo sio feitas
as linhas-mies da meiosi de cana.
No final do més é realizado o plantio
da soja de maneira direta na palhada
das plantas de cobertura.

Uma decisdo que é tomada prati-
camente na safra anterior é quanto
a variedade a ser escolhida: “Até o
ano passado a variedade que predo-
minava aqui era a M6410, nesse ciclo
diminuimos ela para 20% da é4rea e
passamos a priorizar a NEO610, pois
percebemos que ela teve melhor de-
sempenho frente ao intenso stress
climatico da lavoura de 23/24.

VARIEDADE APROVADA - Plantando a NEO610 em 80% da area os produtores aprovaram a tecnologia observando pontos como a resistén-
cia aos veranicos do ciclo, arquitetura moderna: grios préximos (formando vagens curtas), alto engalhamento com porte médio (o que evita o
acamamento) e grande fixa¢io biolégica de nitrogénio (importante para o canvial que vira)

N3o nos arrependemos da decisdo, pois no veranico
de uns dez dias que tivemos em janeiro vimos que ela
segurou bem o rojdo, estdvamos apreensivos, pois ele
veio na época de enchimento de grios, quando a planta
precisa de muita dgua, mas quando as chuvas voltaram,
ela se estabilizou, as vagens granaram e as ruas fecha-
ram”, explicou Balbino.

Quanto ao uso de insumos, tudo é bem planejado, pois
a margem vem das melhores escolhas, que nem sempre
sdo os lancamentos de dltima geragdo, como comenta o
RTV da Copercana, Augusto Segatto Strini Paixdo: “Aqui
na Santa Fé trabalhamos com custo baixo, nido somos
uma regido graneleira, nossa realidade é a lavoura em
rotagdo com a cana, entdo a pressio de doencas é bem
menor, as pragas sio menores, isso porque o préprio
canavial que estd em volta dos talhdes de soja, que ge-
ralmente estdo grandes no verdo, forma uma barreira
natural para a disseminac¢io dos fungos e insetos.

Assim, levamos muito em considera¢io o preco para
a escolha dos defensivos, nada de moléculas e formu-
lagdes de ultima geragdo, fazemos trés aplica¢des pre-
ventivas. Utilizamos os micros de maneira controlada,
nada de pacote completo, ndo vemos tanto as marcas,
mas sua eficiéncia, comprovada por nés no campo. As-

sim, estamos na terceira safra e acredito que todas com
resultados positivos”.

Com esse método, mesmo em ciclos desafiadores como
o do ano passado, quando a fazenda colheu em média 54
sacos por hectares, resultado melhor que muitas lavou-
ras na regido que entregaram menos de 40 sacos, ainda
tiveram margem, mediante um custo de 35 sacos em
dreas proprias, como é na Fazenda Santa Fé.

E vélido ressaltar que quando é falado de um trabalho
pés no chio, nio significa que os produtores simples-
mente plantam e esperam a soja crescer sozinha para
colher. O processo é minucioso, até porque nio é apenas
0 sucesso na empreitada da soja que estd em jogo, mas
também o preparo da drea para receber o novo canavial.

O trabalho tem inicio em conhecer seu estado através
da realizacio de analises de solo. Perante as informa-
¢des e com a consultoria do agronomo da Copercana, é
definida a estratégia de correcio.

Ainda sob a recomenda¢io do Augusto, no plantio
sdo definidas a adubagio, a utilizacdo das ferramentas
biolégicas e a quantidade de sementes que serdo uti-
lizadas. Nesse manejo, Babino destaca mais um mo-
tivo para ter investido a maior parte de sua drea na
NEO610: “Percebemos que com a M6410 plantidvamos
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16 sementes por metro linear, com a nova variedade
foram 14”.

Para ter a eficiéncia no plantio, a fazenda adota ainda
alguns padrées: “Como ter uma equipe que acompanha
todo o processo e abre cinco metros para ver quantas
sementes estdo caindo em média. Outra regra é quanto
o estabelecimento de uma velocidade minima, na qual
néo passamos dos cinco quilémetros por hora, porque
se passar disso com certeza vai atropelar e ai comeca
a encontrar sementes caindo junto, entdo tem que ser
padrio”, comentou Balbino.

O controle do mato também é um processo pensa-
do com muito cuidado, até mesmo anos antes da for-
magio da lavoura, isso porque a fazenda adota que o
canavial ap6s o sétimo corte pode ser reformado em
qualquer entressafra. Mediante a esse marco de ida-
de, eles tomam todos os cuidados para nio terem pro-
blemas de carryover, o que invibializaria a rotagio de
cultura comercial.

E também padrio a realiza¢io do PPI (Plantio Pré-In-
corporado) trés dias antes do inicio do plantio da soja,
sendo as ferramentas de controle decididas perante o
resultado da matologia que indica as espécies e a pres-
sdo em cada talhdo.

Nas trés aplica¢des preventivas, além de conside-
rar o custo, sempre ha a rotagcio de moléculas de
herbicidas e fungicidas, pensando nio somente na
possibilidade de alguma praga ou doencga apresen-
tar resisténcia, mas também pensando na maior
eficiéncia perante cada fase da soja e da lavoura no
momento da pulverizagio.

O convivio do uso de glifosato na soja e a linha-
-mie da meiosi é outro manejo de destaque da ope-
racdo, como explica Balbino: “Tomamos o cuidado
de usarmos a barra bem baixa, aplicamos somente
entre as 15 horas e 4s 10:30 da manhi e acompa-
nhamos constantemente o vento, se ele ultrapassar
o limite, paramos na hora.

Outro ponto é que temos apenas um autoprope-
lido. Com isso, ao longo do periodo das dguas te-
mos que dividir a maquina entre a cana e a soja.
Toda vez que mudamos de cultura lavamos todo o
sistema de pulveriza¢io utilizando o Serqlimp que
colocamos no tanque com um pouco de dgua, deixa-
mos bater, tiramos as duas extremidades da barra,
deixamos vazar, abrimos os bicos. Esse processo
demora cerca de duas horas”.
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FITO 0 - Adepto da meiosi, pensando nas vantagens logisticas do
plantio da cana, o produtor precisa pensar bem sua estratégia de
aplicacdo de herbicidas, principalmente do glifosato. Outro trabalho
padrio é a limpeza completa do autopropelido quando muda a cultu-
ra que serd pulverizada

Tanto o Sr. Ricardo quanto o Donizete fazem questio
de ressaltar que todos os manejos descritos acima tive-
ram a participagio fundamental da Copercana através
do trabalho de seu agrénomo: “O Augusto é muito bom,
vocé precisou ele estd ai, o atendimento dele é na cana e
na soja, que ele também conhece muito. Quanto cheguei
a fazenda, tive o meu primeiro contato com a cultura,
pois antes eu trabalhei em usinas e 14 as fungdes sio se-
torizadas.

Trabalhando ao lado do Augusto fui aprendendo ao
longo do tempo, fui entendendo melhor como obser-
var cada variedade ao longo do seu ciclo e assim vamos
moldando a forma de trabalhar, como por exemplo as
plantas que ndo tém muita canela (espaco entre o solo e
o inicio dos grios e folhas), ndo nos interessa, pois per-
demos demais devido ao tipo de colheita que fazemos.

Outro destaque de seu trabalho é a quantidade de no-
vas informagdes que ele nos traz, o que é fundamental
para nossa forma detalhada de planejarmos cada acio,
no caso da soja, como ele vé lavouras em diversos locais,
sabe nos dizer o que pode dar certo ou errado.

Utilizar o que tem

PRODUCAO SEM VAIDADE - Técnicos da operagdo que tem como sede a Fazenda Milho Vermelho em Morro Agudo, Nivaldo Rocha e Lucas
de Oliveira, buscam sempre altas produtividades aproveitando o que o ambiente oferece

Lembra daqueles seguidos veranicos do verio passa-
do? Eram dias sem a ameaca de uma misera chuva de
manga e ainda para completar um calor intenso. Para
muitos produtores que plantaram soja, esse periodo
dificilmente saird da memoria.

Agora, se chega um pedo ao lado de um desses produ-
tores e fala que produziu mais de 90 sacos por hecta-
re, em sequeiro, numa area de reforma de cana, pode
ser que dé até briga, tamanha a indignacdo perante
ndo apenas a suposta mentira, mas o sofrimento do
agricultor que levou fumo em sua lavoura.

O incrivel é que o fato aconteceu, no municipio de
Morro Agudo, na operagio que tem como sede a Fa-
zenda Milho Vermelho, do produtor Eduardo Jun-
queira Santos Pereira, que contou com o conheci-
mento do agrénomo da Copercana na regido, Augusto
Segatto Strini Paix3o, e os técnicos da fazenda, Nival-
do Rocha e Lucas Donizeti Pelizari de Oliveira.

E antes de pensar que foi sorte, o resultado veio pe-
rante alguns detalhes, um dos principais apontados
pelos profissionais é com certeza o histérico de vinha-
¢a e torta de filtro que a drea que obteve essa produ-
tividade tem.

Sendo a torta uma grande protagonista, principal-
mente na tabela de custos, como explicou Nivaldo:
“A torta de filtro que colocamos para a soja vai servir
para a cana por ter uma baixa liberagio, nio precisa-
mos fazer adubacio do plantio do novo canavial, pois
se utilizarmos a nutri¢do quimica, terfamos que fazer
no plantio da soja e da cana”.

Que completou a l6gica do manejo da seguinte ma-
neira: “Na soqueira aplicamos um composto que con-
tém esterco bovino, cama de frango, gesso, dunito
e a adubacgio fosfatada, mas a base é a torta e ainda
ela recebe a vinhaca. Pra reforma sio 60 toneladas
somente da torta, assim conseguimos manter o solo
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equilibrado com as quantidades de nutrientes neces-
sdrias para o plantio da cana, o restante do nitrogénio
completamos com a fixa¢io da soja”.

Assim, o trabalho de solo no plantio da soja consiste em
jogar a torta, trés toneladas de calcario e uma de gesso
de maneira fixa e incorporar. Depois do plantio é ainda
distribuida mais uma tonelada de calcdrio na cobertura.

A histéria se torna mais incrivel quando é revelado
que era apenas a segunda safra executada pela equipe
da fazenda, antes eles arrendavam as areas de refor-
ma, e que nos 450 hectares plantados, conseguiram
uma produtividade média de 80 sacos por hectare.

Contudo nio se pode considerar que os grios da tor-
ta sdo maégicos, ha outras condutas que explicam o su-
cesso, como a escolha da variedade.

“Esse resultado mostra muito o desempenho do uso
de uma variedade correta para o ambiente. Antes deles
comegarem o plantio da soja, em quase toda 4rea era
utilizada a M6410. Quando eles assumiram, fizemos
um lado a lado com ela, a NEO610 e a HO Iguagu, isso
porque falei para o Nivaldo que havia visto ela e tinha
certeza de que ela explodiria na regido de Morro Agudo.

Nossa conclusio é que a M6410 e a HO Iguacu sio
materiais excelentes, s6 que elas chegam em 74 sa-
cos por hectare em areas boas, aqui sdo areas que ha

muitos anos sdo tratadas com vinhaca e torta, ai a
NEO610 entregou 90 sacos, se destacando em solos
mais fortes”, disse Augusto.

Com um manejo pés no chio, sem fazer loucuras no
consumo de insumos, até porque as lavouras de grios
estio no meio de mais de 2,5 mil hectares de cana,
0 que ja é uma barreira natural que impede a propa-
gacdo de pragas e doengas, Nivaldo e Lucas apontam
para o tempo operacional como o grande desafio des-
sa época do ano.

“Temos muita cana para cuidar junto com a soja,
entdo as vezes alguma coisa sai do planejamento e
temos que trabalhar para encaixar o agronémico jun-
to com o operacional, assim sempre procuramos de-
senvolver manejos que nio exijam, por exemplo, uma
quarta entrada na soja pelo estouro de alguma praga
ou doenga, sendo a solugdo muitas vezes algo simples,
como por exemplo elevar para 200 litros por hectare
a vazdo na terceira aplicac¢do e com isso fazer com que
chegue uma quantidade maior de defensivo no baixei-
ro, o que pode impedir muita surpresa”, disse Lucas.

Assim, de uma forma segura, mas acompanhando
de perto, e aproveitando o que tem, especialmente o
conhecimento, é possivel ter uma cultura de rotagio
que lhes dragam retornos agrondémicos e financeiros.

TROCA DE IDEIAS - Um dos fatores que levaram a produgio de 90 sacos por hectare em areas de solo forte, porém no rigor climético do ano
passado, foram os testes feitos com a NEO610 no ano retrasado, variedade indicada pelos técnicos da Copercana
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Margem: o maior desafio dos
produtores de Guaira

NAO DEPENDER DE APENAS UMA GALINHA - O produtor e presidente do Sindicato Rural de Guaira, Mario Sergio Silvério, acredi-
ta num planejamento integrado com diversas atividades, inclusive em mercados pequenos, como o de palha de milho para cigarros, para
continuar crescendo

Maior pélo graneleiro do interior paulista canavieiro,
Guaira vive a perspectiva de fechar uma boa safra em
produtividade, porém com margens bastante apertadas,
exigindo dos produtores muita flexibilidade para garan-
tir a sustentabilidade financeira da operagio.

Experiente e diversificado produtor, além de presiden-
te do Sindicato Rural de Guaira, Mério Sergio Silvério
destacou que as chuvas e o fato de ter um ciclo de baixa
pressido de pragas e doencas criaram um cendrio promis-
sor para a soja em termos de produtividade.

“Este ano foi totalmente diferente, o plantio ocorreu
de forma organizada, as chuvas vieram no momento
certo, a formacio dos estandes aconteceu de maneira ra-
pida. No que diz respeito a satide das lavouras, tivemos
poucos problemas com o percevejo e a mosca branca, a

ferrugem asiatica praticamente ndo apareceu, isso mos-
tra que estamos no caminho certo em termos de manejo
preventivo, justificando o investimento que fazemos em
tecnologia de aplicagdo”, disse Silvério.

Com um plantio superior a mil hectares, sendo 600
deles irrigados, o produtor destacou para a importéncia
da escolha de variedades que casem com sua capacidade
operacional relacionada ao tempo de maturagio, lem-
brando que o planejamento da safrinha e terceira safra
é importante para a tomada de decisdo, mas ele lembra
que quem paga as contas é a soja.

Para o atual ciclo, com chuvas regulares, ele nio acre-
dita que a diferenca na produtividade de soja serd mui-
to grande, contudo, em anos mais secos, a tecnologia
faz grande diferenca: “No ano passado, tivemos produ-
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tores colhendo apenas 20 sacos por hectare em algu-
mas areas”’, relembrou.

Perante um manejo de soja bastante maduro, é no mi-
lho que comega a aparecer toda a versatilidade de Silvé-
rio, pois como a cultura tem, historicamente, margens
mais apertadas, buscar outros mercados que o tradicio-
nal milho para grios é um caminho a ser trilhado.

Nesse sentido, ele trabalha com a produgio de silagem,
milho verde e até mesmo a venda de palha, de uma va-
riedade especifica, em parceria com uma fabrica de ci-
garro de palha. Ele lembra que mediante aos desafios cli-
maticos e de prego de 2024, a venda de silagem foi uma
das principais fontes de renda. Até porque a silagem
também é utilizada numa quarta atividade do produtor
(além das trés culturas que faz com os pivos), a pecudria.

Segundo o produtor, a combinac¢do entre agricultura e
pecudria tem se tornado uma estratégia fundamental:
“Eu planto o milho e uso para alimentar o gado, aprovei-
tando melhor os espagos e insumos”.

E como o negdcio de Silvério é diversificar, hoje suas
300 cabegas estio divididas entre vacas leiteiras, recria
e confinadas, assim ele consegue definir qual sistema de
producido adota perante a disponibilidade de dreas.

Sobre a integracdo, além da silagem, ele também uti-
liza a palha: “O milho verde é uma grande aposta, pois
além da comercializagio, sua palha pode ser utilizada
para alimentar o gado, garantindo um melhor aprovei-
tamento do plantio”, comentou.

Sobre a recente amplia¢do de 4dreas de amendoim na re-
gido, Silvério nio se anima em trabalhar com a cultura,
isso pelo seu ciclo mais longo que o da soja e por proble-
mas que podem impactar ainda mais a safrinha, como
sua tiguera dificil de controlar.

Atento a néo cair na tentagdo da produtividade, ele cita
o controle dos custos e a integragdo como os maiores se-
gredos de sucesso de uma operagdo rural: “O agricultor
precisa estar atento, pois os custos de produgio continu-
am altos. O segredo esta no planejamento e uso eficiente
dos recursos”, concluiu Silvério.

Uma atividade cheia de intempéries

S&o varios os desafios que os produtores de grios pre-
cisam enfrentar para obter sucesso na sua opera¢io, por
ser uma industria a céu aberto, o clima dita muitas re-
gras que o produtor precisa se virar para cumprir.

Na operacio de grios administrada pelo Valdir (pai) e
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William (filho) Oyama Tocio, ficam evidentes as dificul-
dades da agricultura. Com uma lavoura de 148 hectares,
sendo metade em uma area de pivd e a outra em sequei-
ro, os produtores convivem com dois grandes problemas
na parte irrigada.

WABI-SABI: Aceitar o imperfeito e a transitoriedade das coisas (uma
importante filosofia japonesa), talvez seja o segredo para a operacio
liderada por Valdir (pai) e William (filho) Oyama Tocio conseguir
superar os constantes obstaculos da producéo graneleira. Na foto,
Willian ao lado da representante da Unidade de Recebimento de
Graos da Copercana em Guaira, Laura Garcia Georjutti

O primeiro é por conta de uma infestacio severa de ne-
matoides, onde estio tentando controlar com um manejo
integrado com solug¢des bioldgicas e quimicas (Verango),
além de se planejar para fazer uma rotagéo de cultura com
crotaldria na safrinha de 2026.

Outro problema é quanto a capta¢do de dgua para o
pivé, vinda de uma represa, o produtor tem o uso restrito
em épocas de estiagem, pelo fato de outras propriedades
também captarem ao longo do leito do ribeirdo e ainda
abastecer a cidade: “Ano passado ndo conseguimos utili-
zar o pivo da maneira que precisava por falta de dgua”,
disse Willian.

Ele ainda disse que o problema acaba inviabilizando o
investimento em placa solar, fazendo com que o custo
de eletricidade seja varidvel e precisa ser colocado na
ponta do lapis, assim o pivd acaba sendo uma ferra-
menta voltada mais para irrigacio de salvamento acio-
nado em momentos criticos. Problema que inviabiliza
o planejamento de uma terceira safra, fazendo com que
eles parem na safrinha.

Trabalhando com grios e com uma drea de cana pensan-
do na diversificagio das operagdes, os produtores conse-

guem driblar as intempéries da ati-
vidade, aliando a experiéncia do pai
com o conhecimento técnico do filho.

Melhorias constantes

A unidade de grios IV, localizada
em Guaira, é uma referéncia para os
produtores da regido no recebimen-
to e armazenagem de soja e milho e
também no fornecimento de correti-
vos agricolas.

Uma de suas principais caracte-
ristica desde a sua fundacio é estar
sempre passando por melhorias para
atender aos produtores de maneira
cada vez mais eficientes.

Dividida em trés setores: comer-
cial, fica focado no atendimento
aos produtores e em todo processo
de venda de corretivos e fechamen-
to dos contratos de grios; a parte
administrativa cuida de toda docu-
menta¢do e pagamentos; enquanto
a operacional cuida do maquinério

todo sdo mais de 60 colaboradores
(periodo de safra) trabalhando de
maneira integrada.

Diversas melhorias foram realizadas na unidade
para otimizar o desempenho das operagdes. Uma
das principais foi a instalacio de um reservatoério
de 4gua de 100 mil litros, garantindo abastecimento
continuo e mais eficiéncia no consumo de dgua.

Outro avanco importante foi a aquisi¢io de um su-
gador para a limpeza do elevador de descarga, me-
lhorando a seguranca e reduzindo a exposi¢ido dos
trabalhadores 4 poeira. Além disso, houve a substi-
tuicdo da tubulacio subterrdnea do sistema de in-
céndio por um novo sistema aéreo, com a troca de 20
mangueiras, manutencio de bombas e instala¢io de
alarmes em todas as unidades de combate ao fogo.

A moderniza¢io dos elevadores de grios foi outro
ponto significativo. Foram adquiridos dois novos equi-
pamentos: um elevador de 200 toneladas para carre-

. FOCADOS E INTEGRADOS: O processo de evolu¢io continua que a Unidade de Graos IV
e da equipe de trabalho externa. Ao (localizada em Guaira-SP) tem desde a sua inauguragio estd ligado num modo de trabalho

divido em trés dreas integradas. Na foto o comprador de grios, Junior Carlos Guimaraes,
representa o braco comercial; o encarregado de producio, Ademir de Oliveira Borges, repre-
senta o segmento operacional; e a analista administrativa, Franciele de Oliveira Simio, é a

representante do setor administrativo

gamento de caminhdes e outro de 150 toneladas para
retirada da soja do silo. Esses investimentos reduziram
o tempo de carregamento de caminhé&es de 25 para 11
minutos, aumentando a eficiéncia logistica.

Entre os planos para os pr6ximos meses, destaca-se
a reforma completa do silo principal (que j4 foi ini-
ciada), com a veda¢io de rachaduras e aplicacdo de
uma tinta especial resistente as varia¢des térmicas.
Esse investimento contribuird para a conservacgio
dos grios armazenados, reduzindo riscos de perdas
e melhorando a seguranca.

Outro projeto em avaliacdo é a instalagio de mais
uma balanca para facilitar o fluxo de pesagem de
cargas. Assim, possivelmente a unidade se mantera
como um dos principais centros de recebimento de
soja e milho da regido de Guaira.
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Se nao tiver braco, nao precisa

abracar o mundo!
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0 PROJETO E BOM! - Focado em seu planejamento e na soja, Joio Pedro Baratela Cuzzi, vai até a terceira casa depois da virgula visando o
aumento da margem de sua operagio

Um ponto que o agricultor precisa refletir é que ele
ndo é obrigado a abracar o mundo e entrar em diversas
atividades ou assumir grande extensio de terra desor-
ganizando o seu negécio e comprometendo o valioso
tempo de planejamento.

Ainda jovem, o produtor de Jaboticabal, Joio Pedro Ba-
ratela Cuzzi, di exemplo importante de como montar um
plano bem-feito é tio importante como a lida no campo.

Cursando engenharia civil, ele lembra que néo era sua
intencio trabalhar com agricultura, isso porque a fazen-
da da familia tinha o foco em cana, atividade que nun-
ca lhe despertou interesse, até que ele conheceu a soja,
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acabou trocando a engenharia pela administragdo, até
porque sua mée é agrénoma, e entdo comecou a dedicar
cada vez mais tempo na produgio de grios.

“Com conhecimento adquirido na faculdade de admi-
nistragdo pude me dedicar mais nas dreas de planeja-
mento e financeira da opera¢io”, contou Baratela.

Sobre o que lhe despertou interesse, o jovem agricultor
conta que o dinamismo da cultura que permite estudar o
que aconteceu num ciclo e implantar a¢ées de melhoria
no outro: “De uma safra para outra ha infinitas coisas
que podem ser aperfeicoadas, nio digo mudancas radi-
cais no manejo, mas detalhes dele, como, por exemplo,

testes de variedades que realizo pelo menos uns quatro
campos por ano, ai estudo o desempenho de maneira de-
talhada para tomar a decisio se ela entrard no plantio do
ciclo seguinte”.

Dentro desse processo de escolha da variedade ele leva
em consideragio diversos detalhes como o tipo de solo,
se é mais arenoso ele busca por tecnologias mais rus-
ticas, até porque perante seu mapa de plantio do atual
ciclo, essas areas ficam mais distantes, o que demanda
maior esforco operacional para executar a¢des inespera-
das, o que torna o tempo de maturagio uma caracteris-
tica fundamental para o desenho logistico da colheita.

Esse foco veio depois que tomaram a decisio de ar-
rendar todo o canavial, com isso eles passaram a ter
uma boa negocia¢io com a usina parceira e entdo con-
seguiram 4reas de reforma para cultivar a soja, inclu-
sive saindo de Jaboticabal e ampliando a lavoura para
a regido de Araraquara.

Assim, seu perfil de produgio é em 100% em éreas de re-
forma de canavial, o que implica na adogio de diversos cui-
dados como estar preparado por atrasos na libera¢io da area
e relacionar isso com as condi¢des climaticas de cada local.

“No ano passado, onde o stress climético foi bastante
intenso, eu vi que confiar muito na previsio do tempo
pode te levar a alguns erros, entéo tirei meu olho da tela
e passei a olhar mais para o céu”, disse Baratela, que ja
vé uma acertividade maior por exemplo nas aplica¢des
de defensivos e foliares depois que passou a observar o
microclima de cada érea.

Com esse perfil, é l6gico que os custos e a margem da
opera¢do sio uma planilha que estd constantemente
aberta no computador do produtor, que se orgulha em
conseguir fechar seu ciclo, incluindo renda e frete a um
custo de 30 sacos por hectare, o que lhe da seguranca
em anos mais desafiadores, como foi a safra 23/24, que
geram produtividades baixas, mas lhe traz uma margem
bastante positiva pensando numa colheita de 60 a 70
sacos por hectare.

Sobre a comercializacio, ele adota travar todo o seu
custo planejado antecipadamente, um exemplo do rigor
que ele enxerga o seu planejamento foi na safra 21/22,
quando a soja ultrapassou a marca dos R$ 200,00 o saco
e ele havia travado por R$ 90,00, cumprindo o contrato.

O restante da produgio eles deixam para ir negociando
ao longo do ano tentando aproveitar oportunidades de
mercado sempre observando as tendéncias que podem
influenciar no preco da soja.
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“A forma como a Copercana trabalha para entregar a
soja nos d4 liberdade de aproveitarmos oscila¢ées po-
sitivas de pre¢o, entdo nés sempre direcionamos para a
cooperativa a quantidade que vamos reservar para ser
vendida ao longo do ano”, explicou Baratela, que tam-
bém apontou para a importancia em estar atento ao
noticidrio: “Eu acompanho o comportamento de diver-
sos precos que podem impactar no valor da soja, como,
por exemplo, o farelo, o petréleo, o boi, entre outros.
Também observo o andamento da safra nos principais
produtores mundiais e as noticias de economia e ge-
opolitica, acho que o produtor nio precisa ser um es-
pecialista nessas 4reas, mas ele tem que estar sempre
bem-informado para tracar sua estratégia comercial de
modo mais assertivo”.

Sobre crescimento, ele ndo demonstra estar preocupado
em aumentos abruptos de area e vé que em S3o Paulo di-
ficilmente isso ocorrerd. Diante desse cendrio ele vé que
futuramente pode iniciar uma nova operagio em alguma
regido graneleira, mas isso estd ainda bem verde, tanto que
ainda n3o faz parte de seu plano estratégico. §

AREAS PICADAS: Como o cultivo da soja na regiio é feito em
areas de reforma de canavial faz com que as lavouras geralmente
sejam formadas de maneira picada, como a imagem ilustra one
num talhdo, Baratela teve que plantar numa area de meiosi e na
outra, ao lado, livre. Esse fato faz com que o produtor pense, em se
considerar um crescimento exponencial em seu plano estratégico, ir
para uma regido graneleira
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Destaque

Pesquisador destaca a
Importancia do regulador de
crescimento da cana-de-agucar

A aplicacao do regulador de crescimento pode aumentar de
0,5 a 1tonelada de acucar por hectare

pesquisador do IAC (Instituto Agrondémico de
O Campinas), Carlos Azania, enfatiza a relevancia
do uso de reguladores de crescimento no cultivo
da cana-de-agucar, com destaque para o orthosulfamu-

ron. Segundo o especialista, essa molécula desempenha
um papel fundamental no acamulo de sacarose, contri-
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buindo para o aumento da produtividade e qualidade
agroindustrial da cultura.

O orthosulfamuron atua como maturador, sendo apli-
cado em canaviais com mais de dez meses de idade para
conter o crescimento da planta e favorecer o acimulo de
sacarose. “Quando a cana atinge a idade adulta, o produ-

to pode ser aplicado nas doses recomendadas, reduzindo
o crescimento e promovendo a concentragio de sacarose
nos tecidos”, explica Azania.

A aplicagio desse regulador pode resultar em um ga-
nho significativo de produtividade, aumentando de 0,5
a1 tonelada de TAH (Toneladas de Ac¢tcar por Hectare),
quando comparado a uma drea que nio recebeu o trata-
mento. “O tratamento com orthosulfamuron melhora a
qualidade da cana, proporcionando maior teor de saca-
rose, que serd convertido em maior produgido de agucar”,
detalha o pesquisador.

Carlos Azania, pesquisador do IAC

A época de aplicagdo do produto é um fator determi-
nante para os resultados. O periodo recomendado é en-
tre 15 de fevereiro e 30 de abril, quando as condi¢ées
climaticas sdo favordveis ao crescimento da cana, permi-
tindo que o regulador atue de forma mais eficaz. “Neste
periodo, a cana estd em um estagio de desenvolvimento
que permite um maior acimulo de sacarose, e o clima
ainda contribui para uma boa resposta ao tratamento”,
explica Azania.

Fatores climaticos, como umidade do solo, temperatu-
ra e incidéncia solar, influenciam diretamente na eficicia
do orthosulfamuron. “Quando aplicado em condi¢ées
ideais, o produto é absorvido de forma mais eficiente,
translocado rapidamente para os tecidos da planta e
promove melhores resultados. Em periodos secos, sua
acdo é mais lenta”, esclarece o especialista.

De acordo com o pesquisador, o uso do regulador influen-
cia positivamente a qualidade da cana, aumentando parame-
tros como Pol, pureza, ATR e TAH. “O actmulo de sacaro-
se melhora os indices tecnoldgicos da cana, resultando em
maior eficiéncia na produgio de agiicar e etanol”, afirma.
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Para otimizar os efeitos do regulador, a colheita deve
ocorrer entre 21 e 30 dias ap6s a aplicagio, sendo que os
melhores resultados sdo observados entre 28 e 30 dias.
“Apos esse periodo, caso ocorram chuvas, a cana pode
retomar seu crescimento e reduzir a concentrac¢io de sa-
carose”, alerta o pesquisador.

Ganho de produtividade

Desde 2007, Azania acompanha os resultados do or-
thosulfamuron na cultura da cana-de-agicar e aponta
ganhos médios de 0,6 a 0,7 toneladas de TAH por hecta-
re. “Os resultados variam conforme a cultivar e as condi-
¢Oes climaticas, mas sdo consistentes e benéficos para o
setor sucroenergético”, destaca.

Para garantir a eficiéncia do regulador, o pesquisador
reforca algumas condi¢des ideais para sua aplicagio: a
cana deve ter mais de dez meses de idade, estar vigorosa,
com folhas verdes para absor¢io adequada do produto.
“Seguir essas recomendacdes é essencial para maximizar
os resultados e garantir uma safra mais produtiva e ren-
tavel”, conclui. §
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Destaque

Forum Agro Regional estreia
em Ribeirao Preto com foco na
educac¢do no agronegocio

A iniciativa busca consolidar a regiao como referéncia na
formacao de profissionais do setor

regido de Ribeirdo Preto ganhou um novo espago
A‘;-):ra debates sobre o agronegécio com o langa-
ento do Férum Agro Regional. A primeira edi-

¢do aconteceu no dia 4 de fevereiro, no Dabi Business

Park, em Ribeirdo Preto, e teve como tema central “Edu-
el b
cagdo no Agronegécio”.
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O evento surgiu a partir da relevancia de Ribeirdo Pre-
to para o agronegécio e da necessidade de profissionais
e empresas do setor de contar com um ambiente per-
manente e colaborativo para troca de experiéncias, com-
partilhamento de conhecimentos e desenvolvimento de
parcerias estratégicas.

“Aideia surgiu de conversas e conexdes
criadas no Dabi. Nossa proposta é con-
solidar esse espago como um hub para
inidiativas e networking, incentivando
a colaboragio para avan¢o do setor”,
explica Gabriella Delfante, community
manager do Dabi Business Park.

A programacio do evento contou

O painel de debates, moderado
pelo CEO da Treesales, Luciano
Fernandes, abordou o tema “Do
campo a sala de aula: conectan-
do educagdo, pesquisa e pratica
no agronegdbcio”. Participaram
do debate Marcos Eduardo de
Oliveira (CEO da Bio Energy
Academy), Diego Siqueira (em-
baixador do Fundo Patrimonial
Prospera da Unesp de Jabotica-
bal), Gladys Mariotto (CEO da
Startup J4 Entendi Agro) e Lais
Tétero Carvalho (agente local de
inova¢do do Sebrae Agro).

com palestras, apresentacdes de cases e um painel de debates com especialis-
tas. Entre os destaques esto as palestras: “Formando talentos no agro”, minis-
trada pelo professor da FEA/USP, especialista em planejamento estratégico em
agronegdcio e fundador da Harven Agribusiness School, Marcos Fava Neves, e
“Agronegécio: da educagio basica & comunicacio além do setor”, com a enge-
nheira- agronoma que lidera o projeto educacional Agronegécio na Escola, da
Secretaria de Agricultura e Abastecimento do Estado de Sao Paulo, Ménika Ber-
gamaschi, que participou online.

Marcos Fava Neves destacou o papel da educagio para o futuro do setor
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cooperado

Durante sua palestra, Marcos Fava Neves destacou a
importancia da educa¢io na preparagio de profissionais
para enfrentar os desafios do agronegécio. “Ao longo dos
ultimos 30 anos, tive a oportunidade de contribuir com
a formagdo de milhares de administradores que hoje
atuam no setor. Precisamos fortalecer esse compromis-
so, pois o Brasil tem um papel lider no agronegécio glo-
bal, tanto em quantidade quanto em qualidade, susten-
tabilidade e gestdo”, afirmou.

Outro ponto levantado foi a necessidade de consoli-
dar Ribeirdo Preto como referéncia também na educa-
¢do voltada ao agronegdcio. Ele apresentou a Harven
Agribusiness School, voltada a formacdo de lideres do
setor, com foco na gestdo e no desenvolvimento de ha-
bilidades empresariais.

Na ocasido, desafios do setor, como a falta de mio de
obra qualificada, também foram apontados. “A escassez
de profissionais capacitados se tornou um dos principais
entraves para o crescimento do agro. Precisamos de um
choque de educagdo e preparo para garantir a continui-
dade do desenvolvimento do setor”.

Moénika Bergamaschi participou remotamente do evento, destacando
os projetos educacionais da ABAG/RP que fortalecem o agro por meio
do conhecimento.

Mbobnika Bergamaschi, que participou remotamente,
enfatizou a importancia da educag¢io no agronegdcio, ci-
tando sua experiéncia na Unesp de Jaboticabal e desta-
cando as palavras de seu mentor Roberto Rodrigues: “S6
trés coisas seriam capazes de mudar o mundo: educacio,
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educagio e educagdo”. Ela também ressaltou o trabalho
da ABAG/RP (Associagdo Brasileira do Agronegécio da
Regido de Ribeirdo Preto) na valorizagio e conscientiza-
¢do sobre a importancia do setor.

Desde a sua criagdo, em 2001, o programa
“Agronegdécio na Escola” da ABAG/RP impactou
diretamente:

324.790 alunos;

5.490 professores;

2.429 visitas de alunos;
180 visitas de professores;
282 municipios;

954 escolas;

24 estados + DE.

Outra iniciativa destacada foi o Prémio ABAG/RP de
Jornalismo “José Hamilton Ribeiro”, criado em 2008,
que incentiva o jornalismo voltado ao agronegécio. A
premiacdo inclui as categorias Profissional e Jovem
Talento, com um ciclo de palestras e visitas para apro-
fundamento sobre as cadeias produtivas do setor.
Moénika também mencionou a Campanha de Cons-
cientizacdo, Prevencdo e Combate aos Incéndios,
criada pela ABAG/RP em 2015, em parceria com
usinas, cooperativas, associa¢des de produtores e
o SENAR. A agdo visa alertar sobre os riscos dos
incéndios no meio rural e urbano, promovendo a
prevencio por meio de materiais educativos e pu-
blicidade. Com os avancos tecnolégicos, a queima
da cana para colheita manual foi gradativamente
substituida por maquindrio, tornando o processo
mais seguro e sustentavel.

O evento mostrou-se relevante para fomentar discus-
sbes sobre temas essenciais para o desenvolvimento
do setor. A expectativa é que a iniciativa contribua
para a qualificacio de profissionais e o fortalecimento
do agronegécio na regido e no pais. §

COPERCANA!

Garanta acesso a prec¢os exclusivos e
condicoes especiais em uma das
maiores cooperativas do Agronegoécio do Pais.

Para mais informacgoes acesse o site:
copercana.com.br
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Destaque

Fernanda Clariano com informagées da Secretaria
da Fazenda e Planejamento do Estado de Sdo Paulo

Alesp aprova isengao de
IPVA para veiculos movidos a
hidrogéenio e etanol

A medida reforca o compromisso do Governo de Sao Paulo com

a sustentabilidade e a inovacao tecnoldgica, incentivando a
transicao para uma matriz energética mais limpa e sustentavel no
setor automotivo

A Alesp (Assembleia Legislativa do Estado de Sio
Paulo) aprovou recentemente o Projeto de Lei n°
1510/2023, do Governo do Estado, que isenta do IPVA
(Imposto sobre a Propriedade de Veiculos Automotores)
os proprietédrios de veiculos movidos a hidrogénio e de
veiculos hibridos com motor elétrico e a combustio flex
movido a etanol.

Segundo o secretdrio da Fazenda e Planejamento, Sa-
muel Kinoshita, “a medida busca incentivar o uso de ve-
iculos com fontes alternativas e renoviveis de energia,
reduzindo a emissdo de poluentes e contribuindo para
a preservagio do meio ambiente. Além disso, o projeto
também visa estimular os investimentos na produgio de
veiculos movidos 4 energia limpa no estado de Sdo Paulo”.

A iniciativa também valoriza a tecnologia e a pro-
ducio industrial paulista, reconhecida como pioneira
na fabricagdo de veiculos hibridos elétricos e movidos
a etanol. O incentivo busca promover a renovag¢io da
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frota com uma matriz energética mais limpa e de baixa
pegada de carbono.

O projeto contempla ainda a isen¢do do IPVA para pro-
prietarios de 6nibus ou caminhées movidos exclusiva-
mente a hidrogénio ou gas natural, incluindo biometa-
no. Para esses veiculos, a isen¢do comecou a valer de 1°
de janeiro de 2025 a 31 de dezembro de 2029.

Para os veiculos movidos exclusivamente a hidrogénio
ou hibridos com motor elétrico e combustio que utili-
zem etanol, o beneficio também sera concedido, desde
que o valor do veiculo nio ultrapasse R$ 250 mil. Esse
teto serd atualizado anualmente com base no (IPCA) In-
dice Nacional de Precos ao Consumidor Amplo.

A isencio para esses veiculos serd aplicada de 1° de ja-
neiro de 2025 a 31 de dezembro de 2026. A partir de
2027, sera implementada uma aliquota escalonada do
IPVA: 1% em 2027, 2% em 2028, 3% em 2029 e a ali-
quota cheia de 4% a partir de 2030. &

Participe do maior evento sobre
Mecaniza¢do de Cana do mundo !

26° Seminario de

MECANIZACAO

e preduoae de cana

02 e 03 de Abril

Ribeirdo Preto/SP

Aponte a cdmera

de seu celular para
o codigo QR e faca
sua inscrigdo.
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Coluna de Mercado

“Engenheiro Agronomo Manoel Ortolan”

Etanol de
milho deve
entregar 2
bilhoes de
litros na
entressafra

Reflexdes dos fatos e numeros
do agro em dezembro/janeiro e
O que acompanhar em fevereiro

Na economia mundial e brasileira

+  Em mais uma atualizacio do Banco Central sobre as
perspectivas para a economia nacional, o Boletim Focus
divulgado no dia 13/01 projetou o Indice Nacional de
Precos ao Consumidor Amplo (IPCA) em 5,00% ao fi-
nal de 2025 e 4,05% ao término de 2026 (ambos com
alta mensal). Em relacio ao Produto Interno Bruto
(PIB), o indice deve encerrar o ano com crescimento
de 2,02% (manutencio) e o préximo com aumento de
1,80%(queda mensal). A taxa de cAmbio estd prevista
para encerrar 2025 e 2026 em R$ 6,00 (elevagio nos
dois cenarios). Por fim, as estimativas para a taxa Selic
indicam um patamar de 15,00% neste ano e 12,00% no
subsequente (ambos em alta).

No agro mundial e brasileiro

+ A Organizagio das Nagbes Unidas para a Alimentagio
e Agricultura (FAO) calculou o indice de precos dos ali-
mentos em 127 pontos em dezembro de 2024, o que
significa uma queda de 0,5% em relagdo ao més ante-
rior. Isso porque as retragGes do agucar, laticinios, 6leos
vegetais e cereais compensaram o aumento da carne.
A queda do agticar (-5,1%) refletiu a maior produgio

brasileira em conjunto com a desvalorizagio da moeda
nacional em relag¢do ao délar, além de boas expectati-
vas para as safras da India e Tailandia. Nos laticinios
(-0,7%), a retragio maior foi da manteiga, que acu-
mulou estoques ao mesmo tempo em que a demanda
desacelerou. Enquanto isso, a queda dos dleos vege-
tais (-0,5%) foi impulsionada pelo éleo de soja, colza
e girassol, devido a oferta global mais alta e demanda
enfraquecida. Os cereais (-9,3%) com destaque para o
milho com estoques apertados nos Estados Unidos
e forte demanda na Ucrénia. Por fim, o prego das car-
nes (+7,1%) aumentaram principalmente por conta do
aquecimento no consumo, em conjunto com restricées
na produgio pela manutencio de final de ano nas plan-
tas de processamento.

No 4° relatério de acompanhamento da safra 2024/25
de graos no Brasil, a Companhia Nacional de Abasteci-
mento (Conab) estimou 322,3 mi de t de grios, pratica-
mente o mesmo volume do relatério anterior; e 8,2%
superior ao ciclo passado, ou 24,5 mi de t a mais. Em
relacio a drea, a Conab manteve os 81,4 mi de ha do re-
latério passado, 1,8% a mais do que 2023/24 ou 1,5 mi
de ha adicionados a produg3o.

No milho

Em nivel global, o primeiro relatério de 2025 do USDA
(Departamento de Agricultura dos Estados Unidos),
relativo & safra 2024/25 de grios, reduziu a oferta de
milho: de 1.217,9 mi de t (dezembro) para 1.214,3 mi
de t (janeiro). O grande ajuste se deu, principalmente,
na produgdo norte-americana, que estava estimada
em 384,6 mi de t no dltimo relatério e foi agora para
377,6 mi de t. Com o ajuste, a oferta global deve ser
1,3% menor do que 2023/24; ou 15,7 mi de t. Em ou-
tros importantes paises, a produgdo estd estimada:
China com 294,9 mi de t (+ 2,1%); Brasil com 127 mi
de t (+ 4,1%); Unifo Europeia com 58 mi de t (-6,3%);
e Argentina com 51 mi de t (+ 2,0%). Os estoques glo-
bais devem fechar o ciclo em 293,4 mi de t, 7,6% me-
nores do que o passado.

Ja a Conab prevé que a produgio brasileira de milho fi-
que em 119,6 mi de t, segundo o 5° relatério, de janei-
ro de 2025. Este volume é 200 mil t a menos do que o
6rgao havia estimado no més anterior, mas ainda 3,3%
superior a 2023/24. A produgio de milho ser4 distribu-
ida da seguinte forma: 22,5 mi de t na 1% safra (- 1,9%);

94,6 mi de t na 22 safra (+ 4,8%); e 2,4 mi de t na 32 safra
(- 3,8%). Serdo 21 mi de ha de milho cultivados neste
ciclo, 0,4% a menos do que o passado (mesma area do
relatério de dezembro). Em relacdo a produtividade, a
Conab prevé 5.703 kg/ha, 3,8% superior.

A colheita do milho 12 safra em 12 de janeiro, segundo
a Conab, e registrava progresso de 2,3% em nivel na-
cional, contra 6,8% no mesmo periodo do ano passa-
do. O Rio Grande do Sul est4 com 9% de avanco (2024:
24%), seguido de Santa Catarina com 2% (2024: 8%).
Demais estados ainda nio iniciaram a colheita. No
milho 22 safra, o 6rgdo estima que 0,2% das &reas es-
timadas ja haviam sido semeadas até a referida data
(2024: 1,2%). Mato Grosso larga na frente com 0,4%
de progresso (2024: 1,7%).

Na Bolsa de Chicago, o contrato de milho para venci-
mento em mar/25 estava cotado em US$ 4,841 /bushel
no momento de fechamento da coluna, valorizacio
mensal de 1,0% em 30 dias (18/12: US$ 4,435/bushel).

Na soja

O USDA também reduziu os nimeros da soja no rela-
torio de jan/2025. A produgio global em 2024/25, que
antes estava prevista em 427,1 mi de t, agora estd em
424 3 mi de t. Ainda assim, estamos falando de um
volume adicional de 29,3 mi de t no comparativo com
2023/25; ou 7,4% a mais. Assim como no milho, a
grande alteracio trazida pelo departamento se refere a
produgio americana, agora que a colheita estd finaliza-
da e os nimeros sio consolidados. Os Estados Unidos
colheram 118,8 mi de t, 4,9% a mais do que no tltimo
periodo. Brasil segue com 169,0 mi de t (+ 10,4%), Ar-
gentina com os mesmos 52,0 mi de t (+ 7,8%) e China
com 20,7 mi de t (igual a 23/24). Ao término da safra
2024/25, os estoques globais devem somar 128,4 mi de
t, 14,2% maiores.

No Brasil, a Conab prevé uma produgio de soja de 166,3
mi de t em 2024/25, 100 mil t a mais do que o relatério
de dezembro. Se confirmada, a oferta sera 12,6% su-
perior ao do ciclo passado; ou 18,6 mi de t adicionais.
Em relagio a 4rea — considerando que o plantio ja foi
concluido em todas as regides do pais — o 6rgdo mante-
ve os numeros da ultima previsdo: 47,4 mi de ha, 2,7%
superior a safra passada ou 1,2 mi de ha adicionais. Ja
a produtividade da oleaginosa deve ficar em 3.509 kg/
ha, 9,6% maior.
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O inicio da colheita também havia sido registrado
até o dia 12 de janeiro, totalizando um progresso,
na média nacional, de 0,3% da &rea plantada (2024:
1,7%). A Bahia esta com 2% de avanco (2024: 0%),
seguido do Mato Grosso com 0,7% (2024: 3,9%) e
do Mato Grosso do Sul com 0,5% (2024: 0,5%). Até
o momento, 20,5% dos campos de soja ainda estio
em desenvolvimento vegetativo; 17,9% em flora-
¢d0; 54,5% em fase de enchimento de grios; e 6,4%
em maturacao

O contrato com vencimento em mar/25, em Chi-
cago, estava cotado em US$ 10,360/bushel na
conclusio da nossa coluna, valorizacio mensal de

6,0%(18/12: US$ 9,767/bushel).

No algodio

Na contramio da soja e do milho, o USDA elevou a
oferta global de algodio neste més: fomos de 25,5
mi de t (dezembro) para 26,0 mi de t (janeiro), volu-
me que é 5,7% maior ao de 2023/24. O movimento
se justifica pela melhora nas condi¢6es climéticas na
China, que deve colher 6,53 mi de t da pluma, 9,7%
a mais do que no ultimo ciclo. A India, 2° maior
produtor global, ofertard 5,44 mi de t (-1,6%); o
Brasil, 3,68 mi de t (+16%; nimeros bem alinhados
com os da Conab); e os Estados Unidos, 3,14 mi de
t (+19,4%). Com o aumento na oferta em pratica-
mente todos os players de importancia global, os
estoques devem fechar este ciclo 5,0% maiores, em
17,0 mide t.

No 4° relatério da Conab, as estimativas foram as
mesmas do més anterior para a produgio nacional
de algodio em 2024/25: 3,69 mi de t da pluma (+
0,2% ou 7 mil t a menos); drea plantada de 2,0 mi de
t (+ 3,0% ou 60 mil ha adicionais); e produtividade
de 1.845 kg/ha de pluma (- 3,1%).

K  Até 12 de janeiro, 33,5% das areas de algoddo
haviam sido semeadas no pais, contra 36,9% no
mesmo periodo de 2024. O Piaui e o Mato Grosso do
Sul ja concluiram o plantio. No Mato Grosso, maior
produtor, o progresso é de 18,5% (2024: 20,3%); e
na Bahia, 2° maior, de 72,2% (2024: 78,0%). Das la-
vouras ja semeadas, 42,5% encontram-se em emer-
géncia; 55,5% em desenvolvimento vegetativo; e
apenas 1,9% em flora¢do. Em suma, iniciamos ago-
ra o ciclo de maior atencdo e acompanhamento da
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safra brasileira de algodio.

Nos futuros do algodio, o contrato de mar/25 esta-
va sendo negociado em 67,51 centavos de ddlar por
libra-peso em 17 de janeiro, 1,7% abaixo da cotagdo
do més anterior (68,69cents/lbp).

Outras culturas

Nas culturas de inverno, a Conab estima uma pro-
ducio de 9,6 mi de t em 2025, o mesmo volume de
2024. A companhia nio faz previsdes de alta ou bai-
xa para nenhuma das cadeias da categoria, apenas
manteve os numeros registrados no ultimo ano.
Nas principais cadeias, temos: 7,9 mi de t de trigo; 1
mi de t de aveia; 438,4 mil t de cevada; e 195,5 mil
t de canola. A drea das lavouras de inverno deve so-
mar 3,8 mide ha em 2025, o mesmo do ultimo ano

Na balanc¢a comercial do agro brasileiro, as expor-
tacdes somaram US$ 164,4 bilhdes em 2024, re-
presentando uma leve queda de 1,3% em rela¢io a
2023, mas ainda registrando o segundo maior valor
da série histdrica, segundo dados da Secretaria de
Comércio e Relacdes Internacionais (SCRI/Mapa).
A retragdo foi impactada pela redugdo no indice de
precos dos produtos (-4,6%), apesar do crescimento
de 3,4% no volume exportado. Olhando sé para o
més de dezembro, o valor exportado foi de US$ 11,7
bilhdes, isto ¢, 12,8% menor do que o registrado no
mesmo periodo de 2023. Ainda, o agronegdcio foi
responsavel por 49% das exportagdes totais do Bra-
sil ao longo do ano.

Os cinco setores lideres em exportagio no ultimo
ano foram: “Complexo Soja” com US$ 53,9 bilhées
(-19,8% | 32,8% de participacio no total exporta-
do). A queda reflete a menor safra e reducio nos
precos globais da oleaginosa. Em seguida, as “Car-
nes” totalizaram US$ 26,2 bilhées (+11,4% | 15,9%
de participa¢do), com recordes nas exportacdes de
carne bovina, suina e de aves, além de expansio nos
mercados asidticos e norte-americanos. Na sequ-
éncia, o “Complexo Sucroalcooleiro” alcancou um
montante de US$ 19,7 bilhées no ano (+13,3% |
12,0% de participa¢io), impulsionado pela produ-
¢do recorde de agucar, que alcangou 45,7 mi de t. O
4° lugar ficou com os “Produtos Florestais” soman-
do US$ 17,3 bilhées (+21,2% | 10,5% de participa-
¢do), liderado pela celulose, que registrou valores

recordes. Por fim, o “Café” embarcou US$ 12,3 bi-
lhées (+52,6% | 7,5% de participacio), com precos
internacionais em alta e volumes recordes.

Dentre os destinos, o destaque vai para a China, que
se mantém na posi¢do de principal compradora de
produtos brasileiros, alcancando US$ 49,7 bilhées
em compras, seguida pela Unido Europeia (US$
23,2 bilhées) e Estados Unidos (US$ 12,1 bilhses).
No entanto, outros mercados emergentes como a
Africa (+24,4%) e Oriente Médio (+20,4%) apresen-
taram crescimentos expressivos, refletindo bons re-
sultados diante das a¢des de promog¢io comercial e
relagdes diplomaticas.

Quanto as importagées, o setor adquiriu US$ 19,3
bilhées em produtos agropecuérios (+16,2%). Insu-
mos como fertilizantes (US$ 13,6 bilhées | -7,2%
em valor | +8,2% em volume) e defensivos agricolas
(US$ 5,4 bilhses | -2,2% em valor | +36,8% em vo-
lume) tiveram destaque.

No café, o Conselho dos Exportadores de Café do
Brasil (Cecafé) informou que os embarques em 2024
totalizaram 50,44 mi de sacas de 60 kg, uma alta de
28,5% quando comparado com 2023. Em termos de
receita, o crescimento foi ainda maior, de 55,4%,
somando US$ 12,51 bilhées, um dos destaques da
balanca comercial brasileira. Os principais destinos
do estimulante brasileiro foram os Estados Unidos
(16%), seguidos da Alemanha (15%), Bélgica (9%),
Italia (8%), Japio (4%) e Espanha (3%). Do volume
total vendido, 73% correspondem a griaos do café
arabica, 19% do conilon e 8% do café soluvel.

O Valor Bruto da Produgdo Agropecudria (VBP)
foi atualizado em R$ 1,272 trilhdo para o ano de
2024 pelo Ministério da Agricultura, Pecudria e
Abastecimento (Mapa). Esse valor é 0,4% maior
do que o registrado no ano anterior (R$ 1,267).
Para as lavouras, o montante foi de R$ 847 bilhées
(-3,2%), enquanto para a pecudria o total foi de
R$ 425 bilhées (+8,4%). Os produtos que registra-
ram os maiores aumentos na lavoura foram: cacau
(+154%); café (+50% - com destaque para o conilon
que valorizou em 74%); batata inglesa (+40%) e uva
(+38%). Porém, a soja (R$ 300,87 bilhées | 23,6%
de participacdo no total) e o milho (R$ 125,81 bi-
lhées | 9,9% de participacio) continuam liderando
o ranking dos principais produtos. Enquanto isso,
na pecudria os destaques de crescimento ficam com

os suinos (+16,6%); bovinos (+11,1%) e frango
(+9,3%). Para o préximo ano, as proje¢des apontam
para um VBP de R$ 1.418,98, configurando um au-
mento de 11,5%, sendo R$ 941,84 (+11,2%) das la-
vouras e R$ 477,14 (+12,2%) da pecuaria.

Segundo proje¢des da Céleres, a demanda adicional
por milho/sorgo (cereais) para producdo de etanol,
até 2034, deve ser de 22,1 mi de t; e uma 4rea adi-
cional de 2,6 mi de ha. Os investimentos para pro-
cessamento dos grios devem somar R$ 110 bilhées.
No biodiesel, a demanda adicional de soja até 2034
deve ser de 24,8 mi de t, sendo necessarios 4 mi de
ha a mais para o processamento. Ao todo, os inves-
timentos em novas plantas de biodiesel devem so-
mar R$ 126 bilhdes na préxima década.

O setor de maquinas agricolas no Brasil deve obter
recuperagdo em 2025, com projecdo de alta de 8%
no faturamento (cerca de R$ 60 bilhdes) ap6s que-
das significativas em 2023 e 2024, que sucederam o
recorde de R$ 95 bilhées em 2022. A melhora pre-
vista é reflexodas proje¢des de uma safra maior de
soja e milho, na rentabilidade potencialmente favo-
ravel dos produtores e na valorizagio do délar. Ape-
sar disso, a escalada dos juros no Brasil e a escassez
de recursos de programas de financiamento, como
Moderfrota e Pronaf, sio entraves importantes.
Empresas como John Deere e CNH, que enfrenta-
ram retragio de demanda, demissdes e paralisa¢des
temporéarias de fabricas, acreditam em um retorno
A normalidade em 2025, mas ainda monitoram fa-
tores de risco como o crédito e possiveis altera¢des
na politica econdémica de paises vizinhos, principal-
mente a Argentina.

A populagio empregada no agronegécio brasileiro atin-
giu 28,4 mi de pessoas no 3° trimestre de 2024, um
crescimento de 1,9% (cerca de 533 mil pessoas) ante
igual periodo do ano anterior, mantendo a participagio
do setor em 26% das ocupagdes do pais. O aumento foi
impulsionado principalmente pelo setor agroindustrial
(+6,7%) e pelos agrosservicos (+6,3%). Segundo pesqui-
sas do Cepea (Centro de Estudos Avan¢ados em Econo-
mia Aplicada da Esalq/USP) em parceria com a CNA,
a maior complexidade operacional de algumas cadeias
industriais elevou a demanda por servigos, enquanto
o crescimento do contingente de trabalhadores com
maior nivel educacional e a maior participagio femini-
na reforgaram a alta.
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Os estoques de defensivos agricolas devem retornar a
normalidade em 2025, apés ciclos de elevada deman-
da e comprometimento nas entregas por questdes de
logisticas e altos custos. O relatério da Céleres pro-
jeta uma oferta e consumo iguais em 2025, de US$
16,0 bilhdes, o que deve gerar um estoque de US$ 3,8
bilhées, cerca de 24% da relagio estoque/consumo.
Esse cendrio deve trazer impactos positivos para os
precos, lembrando da dependéncia do délar e os im-
pactos finais em custos. A Céleres também projeta
que o mercado de bioinsumos deve alcancar R$ 29
bilhdes em 2024/25 no Brasil, crescimento de 6,0%
no comparativo com o ciclo passado, bem abaixo da
média histéria de 33,0% ao ano. A tendéncia é que
as empresas busquem maior eficiéncia por meio do
posicionamento de marcas, otimizagio de vendas e
enxugamento de portfélios, além de possiveis movi-
mentos de fusdes e aquisi¢des no ramo.

No ultimo dia 13 de janeiro, completaram 20 anos do
marco legal do biodiesel no Brasil. Alei estabeleceu uma
mistura obrigatéria de 5% do biocombustivel no 6leo
diesel comercializado no pais, blend que foi evoluindo
ao longo dos anos até chegar aos 14% praticados atual-
mente. Segundo dados do Ministério de Minas e Ener-
gia, nestas duas décadas, foram produzidos 77 bilhdes
de litros de biodiesel no pais, o que evitou a emissdo de
240 mi de t de gas carbonico, além de evitar gastos em
torno de US$ 38 bilhées com importagio de diesel. Ain-
da segundo o ministério, a produg¢io nacional em 2023
somou 7,5 bilhées de litros, crescimento em torno de
20% no comparativo com o ano anterior.

Finalizamos a nossa andlise do agronegécio com os
precos dos principais produtos do setor quando da
conclusio da escrita da coluna. Na soja, considerando
a entrega em cooperativa do estado de S4o Paulo, o pre-
¢o estava em R$ 130,80/sc (60 kg). J4 as negociacbes
futuras, com entrega prevista para mar/2025, eram de
R$ 123,30/sc. No milho, a cotagdo para o mercado fi-
sico indicava R$ 73/sc, enquanto o futuro para set/25
na B3 estava em R$ 71,57/sc. O algodio girava em R$
136,68/@, considerando Base Esalq. Demais produtos
acompanhados pelo Cepea: café arabica teve nova alta
mensal (+ 2,6%), alcancando R$ 2.286,51/sc; o trigo Pa-
ran4 foi a R$ 1.407,28/t (+ 1,0%); a laranja para indus-
tria fechou em R$ 88,46/cx (40,8kg) (+ 1,7%); e o boi
gordo estava cotado em R$ 325,30/@ (+2,5%).
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Os cinco fatos do agro para acompanhar em
fevereiro sio:

1.

Avancos da colheita de soja/milho 12 safra no Brasil; e
o inicio e avangos do plantio da nossa 22 safra, especial-
mente do milho (~80% esta na 22 safra). Sabendo das
limita¢Ges que a janela climatica traz para produtivida-
de, este serd o més decisivo no quesito de opera¢des de
colheita e plantio.

Acompanhar também a andamento da safra de grios
em outros paises do hemisfério Sul, a exemplo da Ar-
gentina, onde as preocupagdes com a falta de chuvas
tém levado a redugio nas estimativas de produgio (a
Bolsa de Graos de Rosério fala em 48 mi de t para o mi-
lho e 53 mi de t na soja).

Avaliar o efeito na posse de Donald Trump no agro;
das possiveis barreiras comerciais, taxagdes e outras
medidas anunciadas durante a campanha. Por outro
lado, um contato recente com o presidente da China
demonstrou possivel relagdes positivas entre os pai-
ses. Serd que teremos alguma mudanca ou ajuste com
novas negociagdes?

Clima e chuvas na cana-de-agtcar, laranja, café avalian-
do os impactos nas produtividades e oferta de cada um
dos segmentos.

Por fim, seguir acompanhando o cAmbio, especialmen-
te sob a ética da comercializagio da produgio.

Reflexdes dos fatos e nimeros da cana em dezem-
bro/janeiro e o que acompanhar em fevereiro

Na cana

A moagem acumulada da safra 2024/25 atingiu 613,6
mi de t até 1° de janeiro, uma queda de 4,7% em relacio
as 644,2 mi de t do mesmo periodo do ciclo anterior, se-
gundo a Unido da Indstria de Cana-de-Actcar (Unica).
O ATR (Actcares Totais Recuperaveis) acumulado al-
cangou 141,28 kg/t, um leve aumento de 1,2% em rela-
¢d0 ao ciclo anterior. J4 em relagio ao mix de produgio,
a posicio acumulada é de 48,16% para o acucar (queda)
e 51,84% (alta) para o etanol.

A safra de cana-de-agticar 2024/25 no Centro-Sul en-
cerrou dezembro com produtividade média de 78 t/
ha, queda de 10,8% frente a safra anterior (87,5 t/ha).
Ainda assim, o valor supera em 1,4 t a média das ulti-
mas dez safras. O teor de agtcar total recuperavel (ATR)

subiu para 136,3 kg/t, 1,8 kg/t acima da safra passada,
mas em dezembro houve redu¢io na qualidade da ma-
téria-prima e na produtividade agricola em relacio ao
ciclo anterior, conforme dados do Centro de Tecnologia
Canavieira (CTC).

A safra 2025/26 de cana-de-agicar devera ser marcada
por menor moagem, estimada entre 581 mi e 620 mi de
t na regido Centro-Sul, em consequéncia do clima ad-
verso e dos incéndios ocorridos em 2024.

No agticar

A produgio acumulada somou 39,8 mi de t, uma queda
de 5,4% em relacdo as 42,0 mi de t do ciclo anterior.
Quanto as exportagdes do adogante, o Brasil embar-
cou 2,8 mi de t em dezembro, uma redugio de 25,2%
frente ao ano anterior, de acordo com dados do Mapa.
Enquanto isso, o valor exportado foi de R$ 1,3 bilhio,
ou seja, 33,4% menor na comparagio anual. Os pre-
¢os médios de exportagio também sofreram queda,
de 10,9%, ficando em US$ 479/t.No entanto, olhando
para o acumulado do ano de 2024, a quantidade expor-
tada somou 38,4 mi de t (+22,2%), resultando em um
montante financeiro deR$ 18,6 bilhées (+18,1%), devi-
do a produgio recorde em 2023/24 (45,7 mi de t) aliada
a produgio fraca em outros mercados.

O Brasil deve consolidar sua lideranca no comércio in-
ternacional de agticar em 2025, beneficiado por precos
firmes no mercado interno e externo. No cenério do-
méstico, a possibilidade de arbitragem com o mercado
global e um crescimento econémico moderado susten-
tam valores em patamares elevados. Além da fronteira,
a forte demanda de paises emergentes (como Paquistio
e Indonésia), a redugdo dos estoques mundiais e a ma-
nutencgdo do cambio em nivel favoravel impulsionam
as exportac¢Oes brasileiras, com precos podendo supe-
rar 18 centavos de délar por libra-peso na ICE Futures.
Além disso, tensdes comerciais entre grandes poténcias
podem abrir mais oportunidades de negécios para o
Brasil, tanto em agticar quanto em etanol, reforcando a
posicio do pais como protagonista no setor.

Os precos globais do agucar registraram nova queda
mensal nos principais pontos de negociagio. Em Nova
York, o contrato para mar/25 estava cotado em 18,22
centavos de ddlar por libra-peso na data de fechamen-
to da nossa coluna; era de 19,8 cents/Ibp ha um més.
Ja os contratos para mai/25, jul/25 e out/25 fecharam

em 17,08 cents/lbp, 16,80 cents/lbp e 16,93 cents/
lbp, respectivamente. Em Londres, o contrato mais
préximo, de marco, fechou em US$ 481,50/t. J4 no
mercado interno, segundo dados do Cepea/Esalq, o
Acucar Cristal Branco ficou em R$ 153,41/sc (50 kg),
queda mensal de 4,9%.

No etanol

A produgio acumulada do biocombustivel alcangou
32,4 bilhées de litros, um crescimento de 3,1% frente
ao ciclo anterior. Deste total, 20,6 bilhées de litros fo-
ram de etanol hidratado (+9,8%) e 11,8 bilhées de litros
de anidro (-6,9%).

O etanol a partir do milho mostrou forte desempe-
nho, com produgio acumulada alcancando 6,0 bilh&es
de litros, um avanco de 30,8%. Na segunda metade de
dezembro, 82,7% do etanol total produzido foi oriun-
do do milho, somando 402,1 mi de litros (+43,9% na
comparacio anual).

Em dezembro, as vendas de etanol totalizaram 2,9 bi-
lhoes de litros (+2,5%). O mercado interno foi respon-
savel por 1,8 bilho de litros de hidratado (-1,7%) e 1,0
bilhdo de litros de anidro (+15,5%). No acumulado da
safra até 1° de janeiro, as vendas somaram 26,8 bilhdes
de litros, um aumento de 11,8%, com destaque para os
17,3 bilhées de litros de hidratado (+20,3%), enquan-
to o anidro alcangou 9,5 bilhées de litros (-0,9%).Isso
porque apesar da menor oferta de cana-de-agicar, as
vendas foram sustentadas pelo etanol produzido a par-
tir do milho, menor nivel de exportagio, estoques de
passagem mais elevados no inicio da safra 2024/25 e
menor propor¢io da cana destinada ao agticar.

No mercado de CBios, em 2024, 50,0 mi de Créditos
de Descarboniza¢do (CBios) foram disponibilizados
para negociagdo, superando a meta compulséria de
38,8 mi. Apds o cumprimento das metas, restaram
mais de 16 mi de créditos disponiveis para negociacio
em 2025, o equivalente a um ter¢o da nova meta, se-
gundo dados da B3.

O etanol de milho segue crescendo de forma expressi-
va no pais. Estimativas recentes da Unem (Unido Na-
cional do Etanol de Milho) indicam uma produgio de
8,2 bilhdes de litros até o final de 2024/25, 200 mi de
litros acima da previsio inicial. Este volume é 30% su-
perior ao da safra 2023/24, quando foram produzidos
6,4 bilhoes de litros. Entre janeiro e marco de 2025,
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a Unem prevé que sejam ofertados 2 bilhdes de litros
de etanol de milho, garantindo a oferta do biocombus-
tivel durante a entressafra da cana, quando, tradicio-
nalmente, os precos do etanol cresciam, em vista da
menor oferta. A organizagio também estima uma pro-
dugio de 4 mi de t de farelos de milho, dos quais, 800
mil t devem ser exportadas.

Os pregos do etanol, no relatério divulgado pela SCA
do Brasil, estavam em R$ 3,360/1 para o hidratado e
R$ 3,260/1 para o anidro, queda mensal de 0,3% e alta
mensal de 0,3%, respectivamente. Os valores conside-
ram a praca de Ribeirdo Preto (SP) como referéncia e ja
incluem os impostos.

Valor do ATR: no tltimo més de 2024, o valor do Acticar To-

tal Recuperével (ATR), divulgado pelo Consecana, ficou em R$
1,2872/kg, crescimento mensal de 4,7%. O histérico da safra
2024/25 é composto por: abr/24, R$ 1,1879/kg; mai/24, R$
1,1684/kg; jun/24, R$ 1,1635; jul/24, R$ 1,1759/kg; ago/24,
R$ 1,1730/kg; set/24, R$ 1,1507/kg; out/24, R$ 1,1716/kg;
nov/24 R$ 1,2294 e dez/24 em R$ 1,2872/kg. No acumulado
da safra, o valor do ATR est4 em R$ 1,1776/kg. Nossa suges-
taoé de que feche entre R$ 1,18 e 1,19/kg no final de marco.

Para concluir, os cinco principais fatos para
acompanhar em fevereiro na cadeia da cana:

1.

Estimativas para a safra 2025/26, especialmente em
vista das atualiza¢des recentes com o clima. As chuvas
no final de 2024 e inicio deste ano, trouxeram uma vi-
sdo otimista do setor e algumas consultorias ja falam
em 620 a 630 mi de t moidas, acima das 600 previstas
anteriormente (Safras & Mercado).

Neste periodo de entressafra (apesar de ainda termos
usinas em operagdo), vamos acompanhar a oferta de
etanol no mercado e os impactos nos pregos. Segundo
a UNEM, neste 1° trimestre de 2025, devem ser pro-
duzidos cerca de 2 bilhées de litros de etanol de milho.
Avaliar se as vendas do etanol seguem aquecidas neste
inicio de ano, especialmente com a tendéncia de queda
nos pregos do petréleo. Dezembro foi mais um més de
alta para o anidro e o hidratado; e na safra atual, acu-
mulamos alta de 12% nas vendas do biocombustivel.
Em relagio ao petréleo, voltou a passar os US$ 80/barril
no dltimo més, mas a tendéncia é de baixa com a pos-
se do presidente Donald Trump, que promete partici-
par diretamente das negocia¢des envolvendo Russia e
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Ucrania; e também deve divulgar medidas na area ener-
gética. No fechamento da nossa coluna, o Brent estava
em US$ 79,73/barril (alta mensal de 10,2%), enquanto
o Crude estava em US$ 76,58/barril (+ 10,6%).

Por fim, no agucar, observar os precos com as estima-
tivas que virdo do Brasil e dos outros grandes produto-
res. Se a atual defasagem dos precos dos combustiveis
for corrigida no Brasil, é um fator de alta.

Homenageado
do Més

Neste més, nossa singela homenagem vai para
o Luis Gustavo Teixeira. Atual diretor da Sio

Martinho, tem uma jornada de quase 18 anos na
companbhia, iniciando em 2007 como estagiario,
trainee, passou pelas dreas de plantio e tratos,
coordenacio, geréncia de produgio e agricola; e
agora como diretor. Engenheiro-agrénomo pela
UNESP, Mestre em “Produgio Vegetal” e Doutor
em “Ciéncia do Solo” pela mesma universida-
de. Luis Gustavo liderou e participou de muitos
projetos que revolucionaram as operacdes da
Sao Martinho; e que depois serviram de modelo
para muitas outras empresas do setor. Fica aqui
0 nosso reconhecimento pela carreira e pelos es-
forcos conquistados.
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VENDE-SE

+  Trator New Holland TL 85, ano 2013, cabinado origi-
nal, 4.000 horas, quatro pneus novos.
Tratar com Antonio Carlos pelo telefone: (16) 98128-3344

VENDE-SE
+  Propriedade de 2.104 hectares, toda em pasto,
aptiddo lavoura/pecudria, fazenda com benfei-
torias, regido consolidada na agricultura, toda
plana. Geo, CAR, ITR e CCIR estdo ok. Munici-
pio de Bonépolis-GO.
Fotos, informagées, venda ou permuta, tratar com Ma-
ria José pelo telefone ou whatsApp: (16) 99776-1763 ou
pelo e-mail: mjg@terra.com.br

VENDE-SE

«  Imével urbano residendial com érea total de 1.000 m’, onde
estio construidos um galpdo amplo e uma casa de 284,95
m?’, localizado na rua XV de Novembro n° 668, Centro, ma-
tricula n® 11898, no municipio de Jaborandi /SP

Tratar com Valéria pelo telefone: (16) 99773-2615

VENDE-SE
+  Vagio Casale, modelo Rotormix Express 65, com balan-
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Os anuncios serdo mantidos por até
3 edi¢des. Caso a atualizagio ndo seja
feita dentro deste prazo, os mesmos
serdo automaticamente excluidos!

A Revista Canavieiros ndo se responsa-
biliza pelos antincios constantes em nosso
Classificados, que sio de responsabilidade
exclusiva de cada anunciante. Cabe ao con-
sumidor assegurar-se de que o negécio é
idéneo antes de realizar qualquer transagio.

A Revista Canavieiros nio realiza inter-
mediacio das vendas e compras, trocas ou
qualquer tipo de transagio feita pelos leito-
res, tratando-se de servico exclusivamente
de disponibilizacdo de midia para divulga-
¢do. A transacio é feita diretamente entre
as partes interessadas.

ca total, ano 2009.
Tratar com Fernando pelo telefone: (16) 98149-2065

VENDE-SE

+  Apto em Ribeirdo Preto, edificio Pedro Manoel, locali-
zado na rua Campos Sales, 890, apto 51, em frente ao
shopping Santa Ursula, 174 metros quadrados de area
privativa, 4 dormitérios com duas suites, varanda, ele-
vador panoramico, duas vagas de garagem com depdsi-
to privativo, lazer completo. Valor: R$ 700.000,00;

+  Area disponivel para arrendamento para plantacio de
amendoim em Santa Rita do Passa Quatro-SP.

Tratar com Rodrigo pelo telefone: (11) 98319-9913

VENDE-SE

«  Areade 18 alqueires no municipio de Ituverava, com ge-
orreferenciamento e ideal para usar como reserva legal.

Tratar com Paulo Cesar pelo telefone: (16) 3839 7506.

VENDE-SE

+  Propriedade com 36,76 alqueires, localizada no munici-
pio de Cravinhos (12 km de distancia de Ribeirdo Preto
e 6 km de Bonfim Paulista). Com 1,25 km de frente para
a rodovia (SP-255), ela é plana e retangular. O motivo

da venda é para posterior investimento imobilidrio.
Tratar com Valter ou Sérgio pelos telefones: (16) 99705
4477 ou (16) 98126 8927

VENDE-SE
«  Area comercial e industrial de 46.864,29 m?, s mar-
gens da rodovia Armando Sales de Oliveira (SP-322),
no bairro Agua Vermelha, em Sertiozinho-SP.
Tratar com Claudio Agostinho Nadaletto pelos telefones:
(16) 99773 1417 ou (16) 3942 2553

VENDEM-SE

« VW 17260/20 comboio novo Gascom 6000L;

+ VW 31320/11 rollon on off g25;

« VW 17180/10 comboio Gascom 4000L;

+ VW 17180/10 tanque novo pipa bombeiro 10000L;

. VW 17180/08 bat oficina;

VW 15180/09 comboio Gascom 4000L;

. VW 15180/09 bat oficina;

. VW 13180/10 Const. bat oficina;

+ VW 26260/12 Tanque novo pipa bombeiro Gascom
15000L;

+ VW 26220/10 Tanque novo pipa bombeiro Gascom
15000L;

. VW 26220/10 Transbordo SI 12T;

VW 31260/09 Transbordo Civ. 10T;

. VW 13180/07 basculante 5 m?®;

+ VW 15180/11 Const. cabine suplementar bascu-
lante 5 m®;

- VW 15180/11 Const. baii seco 7 mts;

«  MB 2730/18 comboio Gascom 10000L;

+  MB 2730/16 Tanque novo pipa bombeiro Gascom
15000L;

+  MB 3131/14 Tanque novo pipa bombeiro Gascom
20000L;

«  MB1719/16 comboio Gascom 6000L;

+  MB1718/12 comboio Impacto 4000L;

«  MB1725/11 toco tragado 4x4;

. MB2831/11 basculante 14m?;

+  MB 2726/11 tanque pipa 20000L;

+  MB 2726/08 tanque pipa bombeiro Gascom
15000L;

+  MB 2423/08 tanque pipa 20000L;

«  MB 2726/12 betoneira 8m?

. MB1720/03 toco basculante 7m?;

. MB1218/98 truck munck PHD 35;

+  MB 2220/89 Tanque pipa bombeiro 18000L;

+  Ford Cargo 1717/07 toco munck Masal 12;

+  Toyota Hilux/10 SRV diesel aut. 104000km;

«  Tanque para dgua 22000L e 23000L;

»  Caixa de cambio Eaton RT 7608;

« 2 Pneus com Rodas 600/50 22.5;

«  Munck Santal 12000;

+  Basculante Rossetti 17m?;

. Carroceria Facchini toco 7 mts;

«  Carroceria ago toco transp. gis industrial;

+  Carroceria toco transp. reciclado.

Tratar com Alexandre pelo telefone: (16) 99240-2323 e Luiz
pelo telefone: (16) 99295-6666

VENDEM-SE
+  Venda permanente de gado leiteiro (raga Jersolando),
vacas em lactagio, novilhas e bezerras.
Tratar com Marcelo pelo telefone: (16) 3242-2522 - Monte
Alto - SP

VENDEM-SE

+  Venda permanente de gado Gir PO (Puro de Origem),
vacas, novilhas e tourinhos;

«  Gado Girolando, vacas e novilhas.

Tratar com José Gongalo pelo telefone: (16) 99996-7262

VENDEM-SE

+  Cama de frango,

+  Esterco de galinha para lavoura.

Tratar com Luis Americano Dias pelo telefone: (19) 99719-
2093

VENDEM-SE

+  Mudas de abacate enxertadas.

Variedades: Breda, Fortuna, Geada, Quintal e Margarida.

Encomende j4 a sua! Mudas de origem da semente de
abacate selvagem, selecionadas na enxertia para alta
produgio comercial. R$ 15,00.

Tratar com Lidiane pelo telefone: (16) 98119-9788 ou lidia-
ne_orioli@hotmail.com

PRESTACAO DE SERVICO

+  Preparagio de terra: adubagio, tratos culturais em cana-
vial, pulveriza¢io em soqueira, pulveriza¢do com drone
e plantio com GPS.

Tratar com Itamar pelo telefone: (17) 99670-5570
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CLASSIFICADOS
COCRED

Oportunidades perfeitas
para o seu melhor negécio.

; Acesse
sicoobcocred.com.br/classificados
e conheca os bens disponiveis em
nossa Secao de Classificados

IMOVEIS URBANOS

Matricula N2 3148 | Area Gtil: 135,71m? | Area comum: 49,21m? | Area total: 184,92m? | Localizado na
Avenida Governador Mario Covas Junior, n2 1906. Apartamento n2 82, no 82 andar do Edificio Residencial
Park, no municipio de Mongagua/SP

Matricula N2 7.304 | Area atil: 400m? | Area construida: 266,75m? | Localizado na Rua Charles
Lindemberg, n° 2-75, Parque Jardim Europa, no Municipio de Bauru-SP.

Trator Agricola New Holland T7.205 | Ano/Modelo: 2021 Cor: azul | Horas trabalhadas: 9805,8

Veiculo Focus HC Ford, Flex | Ano/Modelo: 2010/2011 | Quilometragem: 91.204 km rodados
Chassi: SAFUZZFHCBJ344859 | Placa: ETB2654 | Cor: Prata

Veiculo Amarok V6 High AC4 | Ano/Modelo: 2019/2020 | Quilometragem: 101.254 km rodados
Chassi: WV1DA22H7LA012941 | Placa: RBXOE10 | Cor: Branca

Veiculo Jeep Renegade Longitude 1.8 | Ano/Modelo: 2021/2021 | Quilometragem: 64.691 km rodados
Chassi: 98861112XMK424837 | Placa: EZC2G66 | Cor: Branca

Terreno Urbano com &rea de 1.132,62 m?, matricula n217.199, localizado no Condominio Residencial
Jardim Ténis Clube, no municipio de Olimpia/SP.

Terreno Urbano com area de 144 m?, matricula n2 N2 5.575, localizado na Rua Pedro Vitério de Lima, n2
37, Bairro Nossa Senhora Aparecida V, no municipio de Guaimbé/SP.

Lote Urbano com area de 1.319,45481 m?, matricula n2 84.467, localizado na Rodovia Teoténio Vilela,
Bairro Guatambu, lote n2 33, quadra A, no condominio de lotes denominado “Residencial Guatambu
Park”, em Birigui/SP.

Lote Urbano com area de 1.319,45481 m?, matricula n2 84.466, localizado na Rodovia Teoténio Vilela,
Bairro Guatambu, lote n2 32, quadra A, no condominio de lotes denominado “Residencial Guatambu
Park”, em Birigui/SP.

Lote Urbano com area de 1.319,45481 m?, matricula n2 84.465, localizado na Rodovia Teotonio Vilela,
Bairro Guatambu, lote n2 31, quadra A, no condominio de lotes denominado “Residencial Guatambu
Park”, em Birigui/SP.

Lote Urbano (denominado Chacara Nossa Senhora Aparecida) com area de 1.751,57 m?, matricula n2
55.632, localizado na Rua Santo Amaro, Bairro Vila Maria Izabel, Lote 01 Quadra 34, em Assis/SP.

Lote Urbano com area de 250,39 m?, matricula n2 187.428, localizado na Rua Carlos Roberto Pepe,

lote nimero 9 da quadra nimero 23, Residencial Clube Jardins, no distrito de Bonfim Paulista,
em Ribeirao Preto/SP.

Lote Urbano com area de 251,08 m?, matricula n2 187.090, localizado na Dezenove, lote nimero 12 da
quadra nimero 7, Jardins Do Mirante, no distrito de Bonfim Paulista, em Ribeirdo Preto/SP.

Tem interesse em algum item?
Entre em contato:

% (16) 2105-3800 | (16) 9 8131-5500

D4 patrimonio@sicoobcocred.com.br



INSETICIDA

EFICACIA
QUE SE VE.

Acesse: revistacanavieiros.com.br

«/ MAIOR SEGURANCA PARA O MANEJO + MAIOR VELOCIDADE DE ACAO;
DE RESISTENCIA;
+ RAPIDA ABSORGAO FOLIAR E RADICULAR;
+ MAIOR EFICIENCIA NO TRATAMENTO

CONTRA A CIGARRINHA; +/ ALTA CAPACIDADE SISTEMICA.

Cultivando
a Lingua
Portuguesa

Numero Maximo de

Alvos biolégicos Aplicacoes

Doses* g p.c/ha Volume de calda (L/ha)

Cigarrinha da cana

(Mahanarva fimbriolata) 715-1000

Esta coluna tem a intencao
de, maneira didatica,
esclarecer algumas duvidas a
respeito do portugués

RESULTADOS:

COMPARATIVOS ENTRE TRATAMENTOS

Etiprole
67,33%
61,94%
54,17%
68,03%
66,85%

Tiametoxam
66,91%
64,54%
74,38%
73,54%
68,80%

Entigris®
82,76%
92,99%
91,19%
89,48%
88,24%
78,76% 56,78% 71,83% 52,35%
76,94% 66,34% 57,07% 47,82%

86% 63% 68% 68%

Eficiéncia (%) Dinot. + Piriprox.
81,88%
79,08%
78,40%
72,04%

66,06%

Renata Carone Shorgia

Assim como estido corretas as ex-
pressdes abaixo:
Focar algo (errado: focar em algo)
Tenho muito dé (errado: tenho

1) Amigo, se for para desejar
um feliz “ANO-NOVO”...

Vamos desejar corretamente! .

Correto: Ano-Novo (com hifen) .

Renata Carone Shorgia é

formada em Direito e Letras.
Mestra em Psicologia Social -
USP. Especialista em Lingua
Portuguesa, Direito Publico e
Gestdo Educacional. Membro

Ano-Novo é a forma correta de es-
crever quando se refere a festa de
passagem de ano ou & data come-
morativa do primeiro de janeiro.

Ano novo (sem hifen): é a forma

muita dé)

3) Esta na moda tirar “uma fo-
tinha” e postar na Rede Social?!
Nao!

VELOCIDADE DE AGAO DE ENTIGRIS®

L ou Kg/ha | % CONTROLE aos 7 DAA

% CONTROLE aos 15 DAA

imortal da Academia de Le- correta de escrever quando se re- Moda é a correta: tirar uma fotinho TESTEMUNHA |l |
tras do Brasil. Prémios recebi- fere ao ano como um todo ou ao Pode posta-la! o J
dos: Machado de Assis, Carlos periodo de 365 dias que comeca Entigris ! ;
Drummond de Andrade, Car- no dia primeiro de janeiro. Para Vocé Pensar: Tiametoxam s 2000 SO —— %

E sobre luxo! (com X) Lambda + Cialotrina

Nada pode ser mais

los Chagas. Livros publicados

sobre a Lingua Portuguesa, 2) ... amigo, cuidado com a

MARCHA, principalmente, se Luxuoso do que um

for A REIN Sofa, uma xicara de café e um livro!
Correto: marcha a ré AD

60 c NG \ ’

g7 b NN

Etiprole 2,500 63 c I

Educacéo, Literatura, Taba-

gismo e Enxaqueca. Docente,
escritora, pesquisadora, con-
sultora sobre portugués, orato-
ria e comunicagdo.

@|® 0800 0192 500

@ agriculture.basf.com/br/pt.html
fazenda-agro.basf.com
@basf_agro_br

© BASF Agro Brasil

@ BASF Agricultural Solutions

@ BASF.AgroBrasil

O -BASF

We create chemistry

BASF Solucdes para Agricultura.
Juntos pelo seu Legado.

r~1 ESTE PRODUTO E PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL E AO MEIO AMBIENTE.
ATEN Ao USO AGRICOLA. VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO. CONSULTE SEMPRE
UM AGRONOMO. INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE PRAGAS.

DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E OS RESTOS DOS PRODUTOS. LEIA ATENTAMENTE E SIGA AS
INSTRUGOES CONTIDAS NO ROTULO, NA BULA E NA RECEITA. UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTEGAO INDIVIDUAL.




Cooperado Cocred conta com o titulo de
crédito que facilita os negdcios no campo.

C P R Cédula de Produto
Rural Financeira

Um titulo que representa uma promessa

de entrega futura de um produto agropecuario

em troca de recursos para vocé investir
no seu crescimento hoje.

SO quem
nasceu no

oferece mais
recursos para
VOCeé crescer.

Conheca alguns beneficios:

Isencao Facil
de IOF @ contratacao

=

Pagamento Area
semestral S0z . livre para

Qo080 oy anual Q% o custeio
S N

Fale com seu gerente
ou visite uma agéncia Cocred.

¥ SicooB

Vem crescer com a gente.

Ouvidoria | 0800 725 0996

Atendimento Seg. a Sex. | 8h as 20h

Deficientes auditivos ou de fala: 0800 940 0458. Sujeito a analise cadastral.
www.ouvidoriasicoob.com.br




O herbicida IHARA para controle
pré-emergente de plantas

AXEEV Technology

daninhas. Maxima protecao
em qualquer época do ano.

INOVACAO: indispensavel
no manejo pré-emergente,
com o melhor controle das
principais daninhas.

VERSATILIDADE: aplicacao
em todas as modalidades,
em qualquer época do ano.

MAIOR SELETIVIDADE:
permitindo o maximo
desenvolvimento do canavial.

YAMATO E AXEEV TECHNOLOGY SAO MARCAS REGISTRADAS PELA KUMIAI.

ATEN g A ESTE PRODUTO E PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL E AO MEIO .
AMBIENTE; USO AGRICOLA; VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO;
CONSULTE SEMPRE UM AGRONOMO:; INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE Ya m a t 0® S C

PRAGAS; DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E 0S RESTOS DOS PRODUTOS;
LEIAATENTAMENTE E SIGAAS INSTRUGOES CONTIDAS NO RGTULO, NABULA E NARECEITA Agricultura
E UTILIZE 0S EQUIPAMENTOS DE PROTEGAO INDIVIDUAL. —— é a nossa vida



